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Sponsori

Junior Achievement (JA) multumeste cu recunostintd MasterCard International pentru dedicarea
sa in dezvoltarea si implementarea programului Piata si Comertul pentru clasele de gimnaziu.
Suportul financiar al MasterCard si sponsorizarea au facut posibila cea mai cuprinzatoare cer-
cetare privind programele pentru clasele de gimnaziu din istoria JA.

Fondurile MasterCard au creat baza pentru dezvoltarea programelor viitoare ce ating cele mai
inalte standarde.

Junior Achievement apreciaza parteneriatul sdu cu MasterCard Interna{ aajutatine-

o
Mastercard
Worldwide

rii consumatori sa inteleagd conceptul de economie globala.

Consultanti

Peggy Altoff, Consultant studi
Dale R. DeBoer, Dr., Catedrain d
Springs

Scott Franklin, Di

Mark A. Mo y, Ph.D., Director, Centrul de Educatie pentru Relatii Internationale, Universi-
tatea din.Denver, www.du.edu/ctir.

Olive vis Slotta, Ph.D., Disney Company’s Mathematics 1991 Teacher Award Recipient;
pr Millennium Quest High School, Denver

Dave Somers, Detinator Brevity; Profesor asistent, DeVry University



Informatiile pentru acest ghid provin din mai multe surse. Hartile au fost create pentru Junior
Achievement de International Mapping Associates (www.ima-maps.com). Cateva referinte In-
ternet au fost consultate pentru a gasi informatii pentru Piata si Comertul, in special:

The World Fact Book, 2003, Central Intelligence Agency (www.cia.gov).
ExecutivePlanet.com (www.executiveplanet.com).

NASA Image exchange (NIX) (nix.nasa.gov).

Junior Achievement este dedicatd dezvoltdrii si implementarii de programe pentru asistarea
elevilor in intelegerea importantei mediului de afaceri. Piata si Comertul este un program in-
terdisciplinar ce oferd suport pentru deprinderea de abilitati de studii sociale, lectura, scriere,
si matematica. Junior Achievement foloseste personal de educatie cu experienta si adevarati
profesionisti ce proiecteazd, scriu si dezvoltd programele. Membrii Jas Education Group ce contri-
buie la dezvoltarea Piata si Comertul defin diplome de studii post-universitare si au experientd
in lucrul la clasa si in proiectarea si dezvoltarea programei. Piata si Comertul a avut etape de
testare in clase tradifionale si dupd ore iar setdrile JA In A Day din toatd tara au ajuns la peste
800 de elevi. Un evaluator independent a evaluat eficacitatea materialelor pilot pentru a asigura
calitatea programului.

irouri zonale JA pentru lucrul la testarea

Piata si Comertul:

JA din Central Maryland, Inc.

JA din Chicago &

JA din Western Connecticut, Inc.

JA din East Central Florida, Inc. \

JA din Dallas, Inc. L 4

JA din Rocky Mountain, Inc.
JA din The Michigan Great

JA din Kentuckiana, Inc.
JA din Southwestern



Cuvant tnainte

Junior Achievement este o organizatie nonprofit finantatd de companii, fundatii si persoane
fizice. Scopul Junior Achievement (JA) este de a educa si inspira tinerii sa aprecieze rolul compa-
niilor private, afacerilor si economiei pentruimbundtatirea calitatii propriilor vieti. De la fondarea
in 1919, Junior Achievement a contribuit la educarea economica i antreprenoriala a tineretului
din intreaga lume.

sd invete tehnicile de cdutare a unui serviciu, si sa incerce manag
si pentru familie. Programele noastre prezintd elevilor principal ! istici ale sistemelor

personale, sa inteleagd beneficiile economice ale educatiei, sa explor, @
eéntu

economice si rolul companiilor in aceste sisteme. In plus, elevii invata cum sunt conectati, prin
comert, cu oameni si culturi din toatd lumea.

Junior Achievement foloseste experienta practicd pentru a ajuta tinerii sd infeleaga econo-
mia. In parteneriat cu companiile si profesorii JA aduce lumea reala la elevi, ajutandu-i sa isi
constientizeze potentialul.




Privire de ansamblu asupra
programului

Programele pentru gimnaziu sunt dezvoltate cu accent pe continutul studiilor sociale fiind se-
cundar concentrate asupra matematicii, lecturii si scrierii. Elevii invatd conceptele fundamentale
din afaceri si economie si descopera cum functioneaza o companie. Eifsi exploreaza interesele si
oportunitétile de carierd si invata principiile importante ale educatiei financiare. In timpulcelor
sase vizite, voluntarii au rolul de model. Printr-o varietate de activitati practice, eleviiinteleg mai
bine relatia intre ce invatd ei in scoald si viitorul lor.

Materialele pentru fiecare program sunt incluse intr-un pachet ce contine planurile detaliate de
activitate; caiete de lucru pentru elevi; si materiale suplimentare pentru a asigura-o’experientd
de succes pentru elevi, profesori si voluntari.

Junior Achievement apreciaza daruirea dumneavoastra pentru succesul acestui program. Sun-
tem siguri cd aldturi de elevi veti avea experientd instructiva, placutd, care merita efortul.

Obiectivele Piata si comertul

Piata si Comertul este creatd pentru a oferi informatii practice despre importanta comertului
internatio- nal, ce face comertul mondial sa functioneze, si cum afecteazd comertul viata elevilor
dezicuzi

Scopul acestui program este de a explora sase aspecte cheie ale economiei globale. Cele sase
activitati ale programului se concentreaza-pe:

« Piata internationald

« Legislatia internationala

+ Schimb cultural international

« Circulatia internationald-a resurselor umane

« Circulatia internationald a informatiilor

« Circulatia internationald a capitalului financiar

(a urmare a participdrii la program elevii vor putea sd:
« Demonstreze infelegerea acestor sase aspecte prin analizarea unor evenimente istorice
si a conceptelor si practicilor companiilor contemporane.
« Aplice cunostintele privind economia globald in viata de zi cu zi.



Mat@riale program

Fiecare kit contine materialele de care aveti nevoie pentru efectuarea cu succes a programului.
Va rugam sa verificati toate materialele. Dacd pachetul este incomplet, contactati biroul Junior
Achievement.

Ghid pentru Voluntari si Profesori

Fiecare pachet contine un ghid pentru voluntar si profesor. Ghidul este co ‘@ pe
la minim timpul de pregatire si a maximiza eficienta in dezvoltarea activitatilor pr

Lista de materiale O

Programul necesita folosirea de materiale practice de catre-elevisastfel incét va fi nevoie sa

gramului.

revedeti si sd organizati materialele inainte de curs. Pentru aj pagina 12 se gdseste o lista
cu materialele necesare.

Planuri de lectie (Pentru a facilita organizarea si Ii@vité’;ilon)
« Privire de ansamblu. Un rezumat al fiecdreiactivitati.
« Obiective. Competentele si cunostinte e elevii le vor castiga la fiecare activitate.

« Concepte si competente. Concept etentele sunt enumerate pentru fiecare ac-
tivitate.

« Pregatire. Sunt prevazute sfa tru pregatirea fiecarei sesiuni.
« Timp recomandat. Timpul at pentru fiecare activitate este de 45 de minute.
« Materiale. Aceasta sectiune descrie materialele necesare pentru fiecare activitate. Este
posibil sd nu fie prevdzute:materiale suplimentare.
« Prezentare. Acest%aliat ghideaza voluntarii cu privire la activitati si discutii,
I

asigurand o buna are a obiectivelor. Notele de pe margine sugereaza tehnici al-
ternative de r%ﬁnesc termenii cheie, ofera cheia caietului de lucru si enumard
mpetentele pentru fiecare activitate.

+ Rezumat tulare. Profesorii sunt incurajati sd reaminteasca obiectivele inainte de
drei activitati.

ctivitate. Voluntarii si profesorii pot folosi aceste sugestii pentru a personaliza
a atingand totusi obiectivele.

rtunitdti invatare suplimentara. Voluntarii si profesorii sunt incurajati sd revada si
se poate sd implementeze activitdtile optionale oferite.




Manualul Elevului

Kit-ul dumneavoastra Piata si Comertul contine un manual pentru fiecare elev. Manualele vor fi
date profesorului si vor fi pastrate in clasa intre vizite.

Scrisoare pentru acasa

Pachetul dumneavoastra Piata si Comertul contine o scrisoare pentru acasd pentru fiecare elev.
La sfarsitul primei activitati distribuiti scrisorile catre elevi pentru a le lua acasd siale ard i
liilor. Planificati cu profesorul modul cel mai eficient de distribuire a scrisorilor.

&nre

In continuare sunt prezentate raspunsurile pentru careul de cuvinte incrucisate dif
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5. Economie 3. Comert

6. Piatd 4. Comert local N \@
7. Consumator 8. Negociere

9. Global 1. InternagioQ

10. Taxd 12.Bun

13. Bariera comert 14. Imi r@
14. Import
15. Export
16. Rata schimb
17. Cultura O
Resurse &

Kit-ul dumneavoastra Piata i comrgu@m-uri cu resursele internationale pentru uti-
lizare optio-nald la clasa. Create ca o activitate interactiva pentru acasa, (D-ul contine informatii
privind resursele pentru toate td il%cute international, plus jocuri si ghiduri pentru
invatare suplimentara. Acesta ite profesorilor sa dezvolte conceptele invatate in aceste
sesiuni si este un program t pentru mediile de invatare alternative. La sfarsitul primei

activitati distribuiti cate un'CD pentru fiecare elev, pentru acasa. Incurajati elevii s prezinte
(D-ul parintilor/tutorilor distreze cu el!

Diploma de ipare

Pentru a recunoa rticiparea la program, fiecare elev va primi o diploma de participare
inclusd in pachet. Este necesara obtinerea listei actualizate a clasei de la profesor pentru comple-
tarea certificatelor. Aveti grijd sa semnati fiecare certificat si sa scriefi corect numele elevilor.
Planificati cu profesorul modul cel mai eficient de distribuire a diplomelor la sférsitul programu-
lui. Incurajati elevii sa le arate familiei.

Piata si Comertul




Materiale profesor

Pachetul include Manuale ale elevului, cartoane de masd, Vocabulare, si un Test initial/final.
Oferiti aceste materiale profesorului in timpul sesiunii de vizitare/planificare a clasei.

Test initial/final

Fiecare pachet contine un test initial/final pe care profesorul sa il administreze clasei inainte ca
dumnea-voastra s sositi i la sfarsit. Rezultatele testului initial i final vor ficomunicate biroului
local JA.

In continuare sunt prezentate raspunsurile pentru testul initial/final: K

. Raspunsurile pot varia. Acceptati orice raspuns rezonabil.Q
. Periutd de dinti: 16 Yuan; 22 Pesos. Pulover: 200 Yuan; 275 Pesos.

1
2
3. A:Taxd; B: Embargo. *
4. Raspunsurile pot varia. Acceptati orice raspuns rezo @

5. D.Toate cele de mai sus.
6. Emigrant
7

. Imigrant @




Pregatireé pentru curs

Fixati impreund cu profesorul o vizita la clasd inaintea primei activitati cu elevii. Acest lucru v va
ajuta la stabilirea scopurilor si obiectivelor pentru program si la stabilirea intereselor sau nevoilor
elevilor. Discutati obiectivele programului cu profesorul si intrebati care din activitdti ar fi mai
potrivite elevilor, abilitatile lor generale, i sugestii pentru managementul clasei.

Observarea elevilor

(Cand vizitati clasa, reamintiti-va cum erati in gimnaziu (sau liceu). Care erau«preocuparile
dumneavoastra? Cu ce vd ocupati gandurile si timpul? Ce pdrere aveati despre-voi insiva? Ce
parere aveati despre adulti? Cum erau prietenii dumneavoastra? Care erau profesorii preferati?
De ce? In ce fel va aseménati cu prietenii? Prin ce vi deosebeati de ei?

Este adevarat cd lucrurile s-au schimbat de cand erati in liceu, dar nu chiar atdt de mult cat
credeti! Dacd stati cateva momente pentru a raspunde la intrebarile de maisus, veti fi in pozitia
de aiintelege multi elevi din clasa dumneavoastra.

In timpul vizitarii clasei observati urmatoarele:

«(ati elevi sunt prezenti? Cunoscand asta veti putea sa/separafi clasa pentru activitatile
pe echipe.

« Cum incurajeaza profesorul participarea disciplinata? De exemplu, elevii ridicd mana
pentru a intreba ceva? Cum trateaza profesorul intreruperile?

« (e face profesorul pentru ca fiecare elev'sd se simtd important si relaxat? Exista vreun
lucru pe care tu l-ai face altfel?

- Este prezent un ceas in clasa? Va fi nevoie sd aduci un ceas?

«Unde se pot afisa posterele si materialele prezentate? Va fi nevoie de banda adezivd sau
bolduri pentru afisare? Profesorul prefera afisare posterelor si materialelor prezentate
intr-un anumit loc?

« (um este aranjatd clasa? Va fi nevoie de mutarea bancilor sau scaunelor pentru anumite
parti din prezentare?

« Va puteti baza pe ajutorul profesorului? Vedeti probleme potentiale cu prezentarea sau
cu clasa? Discutati-observatiile cu profesorul.

(el mai evident aspect al-clasei va fi varietatea de abilitdti ale elevilor, de niveluri de maturitate,
si de interese. De fapt, veti descoperi rapid cd elevii au nevoi sociale, personale si academice
unice. Acestea sunt motive bune pentru o abordare sincera si respectuoasa. Invatati numele ele-
vilor si faceti aprecieri pozitive pentru a incuraja participarea acestora. Cand este cazul oferifi
premii cum ar fi articole noi imprimate cu logo-ul organizatiei. In final, relationati activitatile cu
nevoile lor curente si viitoare - personalizati totul!




intalnirea cu profesorul

Desi aveti responsabilitatea principald pentru prezentarea programului, profesorul este esential
pentru succes. Impreuna cu profesorul, revedeti planul de ansamblu si obiectivele pentru fiecare
activitate, determinati cel mai bun mod de prezentare a activitatilor pentru clasa.

Cereti profesorului sa:

Stea in clasa tot timpul prezentarii pentru a asista si disciplina elevii, daca este nevoie.
Descrie interesele si abilitatile elevilor.
Asiste cu orice lucruri necesare pentru elevii cu nevoi speciale.
Ofere un feedback continuu privind comunicarea eficientd cu&
itele viitoare.

Revada sau introducd concepte pentru pregatirea elevilor
Explice politicile scolii si sa comunice orice modificdri t% am sau calendar. (Nu
uitati sa faceti schimb de numere de telefon si adrese de email dacd este nevoie sa ca

contactati in afara orelor.) -
Va ajute la obtinerea echipamentului audiovﬂ% te nevoie.

Revizuirea activitatilor Q

Dupa observarea elevilor si intélnirea cu profewl avea cunostintele necesare pentru viz-

timpului dumneavoastra.

itele la clasa. Pagii urmatori va pot ajuta la plani
1. Cititi fiecare plan de activitate simaterialele aferente pentru elevi.
2. Revedeti obiectivele.
3. Inainte de fiecare curs, revizuiti.cerintele din pregdtirea activitatii pentru a fi siguri ca

4.

In functie de stilul dumneavoastra si de interesele si abilitatile elevilor, activitatile pot
dura mai mult sau timp decét era asteptat. In functie de necesitdti, discutati

(] profesorultdﬁ‘s ificarea prezentdrilor pentru a include una sau mai multe

aveti suficient timp penin@ea materialelor necesare.

oportunitati educative optionale dupa fiecare activitate.

. Putetiimbogati activitdtile prin folosirea experientei proprii? Dezvoltati exemple ce sunt



Standarde de comportament
pentru voluntari

Aceste standarde sunt create pentru a ajuta voluntarii sd inteleaga conduita pe care trebuie s 0
aiba in clasa si vor fi comunicate oral si in scris de personalul Junior Achievement pentru volun-
tarii incepdtori.

Voluntarii nu au voie:

- Sd aiba contacte nepotrivite in interiorul sau in afara clasei cu orice elev intalnit la clasa
Junior Achievement, inclusiv elevii cu varsta de 18 ani sau mai mult.

- Sd intre in contact cu orice elev in interiorul sau in afara clasei decat daca profesorul
elevului, alt adult imputernicit de scoala, sau pdrintele/tutorele elevului este prezent
si constient de situatie. Aceste contacte necesitd instiinfarea anterioara si acceptul per-
sonalului Junior Achievement. (Exceptiile pot include activitatile de afaceri de rutind sau
interviurile de slujba bona fide pentru elevii de minim 15 ani, efectuate in locatii de
afaceri obignuite si in timpul orelor normale de program.)

Acuzatiile de violare a acestor standarde vor duce la suspendarea imediata a voluntarului
Junior Achievement. Daca investigarea de cdtre autoritatile competente dovedeste existenta
violdrii, acest lucru va duce la concedierea imediatd i permanentd din pozitia de voluntar Junior
Achievement.

Voluntarii trebuie sa semneze si sa respecte standardele de conduita pentru voluntari Junior
Achievement. Dacd nu ati semnat formularul standard de conduita pentru voluntari, contactati
biroul local Junior Achievement inainte de inceperea primei lectii.

13



Ghid p@ntru lucrul cu elevii

Sfaturi generale
« Trebuie sd cunoasteti politica scolii cu privire la vizitatori;
« Cereti sfatul profesorului; respectati autoritatea si experienta profesorului in clasd.
« Lasati disciplinarea elevilor in seama profesorului.
- Tn orice contact cu elevii, profesorul, alt adult imputernicit de scoald, personalul local
Junior Achievement, sau pdrintele sau tutorele elevului trebuiesd fie prezent.

Prima impresie

«Veniti mai devreme, dar nu intrerupeti lectia in curs.

« Purtati costumul de afaceri; ardtati ca un “expert.”

- Intampinati elevii intr-o manieré prietenoasd, dar profesionista la sosirea in clasa.

« Zambiti, dati mana (dacd este cazul), si mentineti.contactul vizual.

+ Spuneti-va numele si intrebati numele fiecaruielev sau eleve. Tineti minte, cartoanele
de masa refolosibile sunt furnizate pentru a va ajuta sa retineti numele elevilor.

« Fiti voi insivd. Vorbiti despre proiectele voastre anterioare, slujba actuala, si cum ati
obtinut-o. Nu ldsati scepticismul elevilor sauindiferenta sa va scada entuziasmul.

« Lainceputul fiecdrei lectii, mentionati comportamentul pe care il asteptati de la elevi
(de exemplu, ridicarea mdinii-inainte:de a vorbi). Sustineti acest lucru prin ldudarea
comportamentului adecvat:

«Aflati ce stiu deja elevii despre un concept sau subiect. Ce cunostinte si experiente ante-
rioare au?

Strategii de predare

Desi profesorul este responsabil pentru toate instructiunile si disciplina la clasa, urmdtoarele
sugestii va pot ajuta i lucrl cuelevii:

« Personalizati prezentarea pentru a se potrivi nevoilor profesorului si elevilor. Folositi un
limbajadecvat, exemple si analogii pe care elevii le pot intelege, dar nu le vorbiti condes-
cendent. Evitati folosirea de stereotipuri legate de sex, rasa sau etnie.

- dntrebati profesorul care este metoda cea mai buna de lucru cu elevii cu nevoi speciale,
ceiice au cunostinte limitate, sau cei ce au probleme de citit.

« “Limitati lecturile la maxim 5-10 minute; lectura este cea mai putin eficientd din toate
strategiile de predare.

« Definiti si notati punctele principale sau termenii cheie pe tabla. Lasati aceste definitii
pe tabla pentru elevi, pe parcursul lectiei.

« Asteptati cel putin 15 secunde pentru un raspuns dupa strigarea unui elev. Folositi cat
mai multe intrebdri cu raspuns deschis. De exemplu, “Va puteti gandi la un exemplu

de...?”
"




Nu raspundeti la propriile intrebdri si evitati criticarea sau respingerea raspunsurilor
gregite ale elevilor.

(and sunt necesare anumite cunostinte, cum ar fi calculul matematic, oferiti un exem-
plu sau demonstrati procesul inainte de a le cere elevilor sd rezolve problema.

Verificati frecvent intelegerea prin folosirea unor intrebari relevante.

Desfasurarea orei

Vorbiti cu voce joasd, pentru ca elevii sd faca liniste pentru a va asculta cu-atenti
NU MAI VORBITI cdnd elevii devin vorbareti i neatenti; acegtia vor face lini @
Cereti sugestii profesorului cu privire la gruparea elevilor. Perechile au nevoie de parti
rioara

parea ambilor elevi. Grupele de trei sau mai multi trebuie sd aibd exp
[a lucrul in echipe.

Realizati o prezentare generald inainte de impdrtirea clasei in echipe.
Atribuiti roluri in fiecare grup. De obicei este foarte eficient sd evii sa numere,
incepand cu unu si sd tind minte numdrul fiecdruia. FOIOSM% pentru atribuirea

rolurilor. Dupa o activitate, cereti elevilor din fiecare gr n anumit numar sd

raporteze activitatea grupului lor.

Economisiti timpul prin folosirea acelorasi echipe pe

poate fi necesara schimbarea componentei grupelor.

atribuirea lucrdrilor fiecarei echipe. Mergeti p

intrebadri si a ajuta elevii sa fie concentrati p

pe altul.

Faceti distinctie intre invatarea activa §rea reald si comportamentul deranjant/
drat-bund, cum nici o clasd vorbareatd nu este

neatent. 0 clasd linigtita nu este n
rea. Discutiile riguroase sau sim% ive sunt uneori indicatii zgomotoase ca elevii

ecare sesiune. Totusi, uneori
, profesorului sa va asiste la
Upe pentru a oferi raspunsuri la
itate. Incurajati elevii sa se ajute unul

invata.
’ L
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Lista de mat@riale

Activitate

Articol 6  Supli-
ment

Ghid pentru profesori Si voluntari

Manualul Elevului

(Carton masa

Semn vocabular

Formular examinare

Harta lumii afisare pe perete

Banner Junior Achievement

(D-ROM resurse Internationale

Scrisoare pentru acasa

= |FH|FHF= | == N |FHF | |FF=]|—

v "

Abtibild Cautare Comori (1 pagind cu
36 de abtibilduri)

Master Test initial-final

(ard disputa comercia@ "
Fisd practicd aface& care A-C) "
n

Poster manuscri iluminat "
Certificat depart e "

1
3
6
1
#
1
6

#- Numdrul di esp%tivul material este egal cu numarul de elevi comunicat de dumneavoastra
biroului JA Romania.

<



Activitatea 1

“” Marcheazi obiectul

Privire de ansamblu

Lucréndin echipe pentruidentificareaarticolelorimportate din clasa, eleviiincep sa constientizeze
faptul ca viata lor de zi cu zi este afectatd de comertul cu alte tari. Elevii inteleg cd, comertul
international apare atundi cand natiunile doresc sau au nevoie de resurse sau servicii de la alte
tdri, deoarece ei nu pot satisface acele nevoi si dorinte la costuri rezonabile.

Obiective

Elevii vor fi capabili:

« Sa defineascd comertul.

« Sa explice de ce tdrile fac comert intre ele.

«Sa enumere cel putin cinci produse sau articole importate din alte-tari si sa localizeze
acele tdri pe harta lumii.

Pregatire

Nu uitati: Nu existd doud clase identice. Din punct de vedere'al dezvoltdrii, elevii de gimnaziu au un
comportament specific.

Nici o activitate nu va putea rdspunde complet nevoilor.tuturor elevilor. Voluntarii trebuie sd isi
adapteze activitdtile conform necesitdtilor, rimdndnd concentrati pe obiectivele mentionate.
Aceastd activitate a fost proiectatd ca un cadru'si ummodel ce poate fi adaptatd pentru satisfacerea
nevoilor speciale si intereselor elevilor. 0 activitatesuplimentard optionald, Locuri comert, la pagina
41, oferd voluntarilor oportunitatea si flexibilitatea de a satisface nevoile elevilor.

Tnainte de inceperea programului, dati-profesorului Ghidul pentru voluntari si profesori, car-
toanele de masa, si o copie a formularului de examinare.

Stabiliti distribuirea CD-ROM-ului curresurse internationale si a scrisorilor pentru acasa la sfarsitul
activitatilor. Scrisoarea include un puzzle cu cuvinte incrucisate. Incurajati elevii sa ia scrisorile
acasa si sa rezolve puzzlé-ul.impreund cu familia. Cheia pentru puzzle poate fi gasitd la pagina
8 din acest ghid.

(D-ROM-ul este o"piesd pentru acasa, ce contine un ghid de resurse ce ofera informatii de-
taliate despre circa:200 de natiuni, impreund cu jocuri si ghiduri pentru activitatea de invatare
independentd a elevilor. Elevii pot face copii suplimentare ale CD-ului pentru a le imparti cu
familia si prietenii. Acesta poate fi folosit sin clasa pentru explorarea suplimentard a conceptelor
discutate in acest program. Lasati cateva (D-uri profesorului pentru folosire in clasa.

Pachetul contine un test initial/final. Oferiti profesorului o copie a testului initial/final pentru
administrare la clasd inainte sd venisi si la terminarea programului. Comunicati rezultatele per-




sonalului biroului JA, pentru ca acestia sa poata utiliza informatiile pentru imbunatatirea calitatii
programului.

Revedeti activitatea si lista de materiale. In aceasta activitate se utilizeaza lucrul in echipa.

Vorbiti cu profesorul pentru a determina cele mai bune optiuni pentru gruparea elevilor. Suges-
tiile pentru lucrul cu elevii sunt prezentate in introducerea ghidului la paginile 11 si 12. Se
recomanda folosirea acelorasi grupe pentru tot programul.

Poate fi necesard strangerea de articole importate pentru Vandtoarea de-comori. Aranjati ar-

ticolele in cutii separate pentru fiecare echipd, sau cerei permisiune @ rului de a pune

obiectele in clasa inainte de sosirea elevilor. Incercati sa aduceti in Qucr

exemplu, haine aparate casnice mici) si nu“suveniruri” turistice. Q
I

Separati abtibildurile pentru Cautarea comorilor in 6 seturi (fieca ntine 6 abfibilduri).

Intrebati profesorul care este cel mai bun loc pentru afis, artit lumii. Informati profesorul
ca elevii vor cduta obiecte create in alte tdri in timpul tivitati. Cereti profesorului sd
identifice orice zone din clasa in care nu este permis evilor.

Familiarizati-va cu harta lumii cand va pregatiti p aceastd activitate. Elevii vor avea nevoie
de ajutor la identificarea natiunilor si regiunilo@ ta lumii.
Scrieti toti termenii cheie pe tabld.

Timp recomandat @

Aceasta activitate dureazd in mod 45 de minute. Cerefi profesorului sa va ajute la moni-
torizarea timpului.

Materiale IS

« (artoane de num sunt incluse in pachet)
evului Piata si Comertul

fibild Cdutare comori (1 pagind cu 36 abfibilduri)
ole obignuite importate din alte tari (nu sunt prezente in pachet)
ioane sau pixuri (nu sunt prezente in pachet)



Prezentare

Introducere

Salutati elevii. Spuneti-vd numele, descrieti slujba pe care o aveti si oferiti cateva informatii des-
pre dumneavoastra.

Explicati cd Junior Achievement, o organizatie ce ajuta profesorii sa vorbeasca elevilor despre
importanta afacerilor si economiei pentru viata noastra, pentru tard si pentru omenire.

Prezentati pe scurt elevilor programul Piata si comertul. Informati-i cd in lectiile urmatoare vor
descoperi ca oamenii din toatd lumea fac comert sau schimbd produsele pe care le fabrica.

Elevii vor descoperi ce face economia globald sa functioneze si de ce, si cum afecteaza acest lucru
vietile lor de zi cu zi.

Dacd ati cdldtorit in strdindtate sau faceti asta ca parte a muncii dumneavoastra, discutati de-
spre aceste experiente. Vorbiti despre locurile vizitate si despre ce ati vazut. Intrebati elevii daca
vreunul din ei a cdldtorit in strdinatate. Cereti catorva sa relateze aceste.calatorii in fata clasei.
Povestiti elevilor despre bunurile si serviiile din alte tari pe care le cunoasteti. Ardtati elevilor
exemple aduse din alte tari, sau articole cumparate din alte tdri. Este intotdeauna de ajutor sa
aduceti articole obisnuite pe care elevii le vor recunoagte.

In continuare definiti comertul ca un schimb de bunuri si servicii. Scrieti aceasta definitie pe
tabla. Spuneti elevilor ca cei ce fac comerf sunt de obicei.indivizi sau angajati ai companiilor.
Explicati ca piata este locul in care are loc comertul. Cand oamenii si companiile fac schimb de
bunuri sau servicii in propria tard se cheamd comert local. Cand oamenii si companiile fac schimb
de bunuri sau servicii cu alte tari se cheamd comertiinternational. Dacd este nevoie, oferifi cateva
exemple din fiecare tip de comert.

Spuneti elevilor cd vor strange comori din'comerful mondial in propria clasa si vor identifica tarile
in care acele produse au fost fabricate folosind harta lumii. Ca un exemplu, alegeti un obiect din
comert sau unul adus special, cautati tara pe eticheta i spuneti elevilor unde a fost produs.

Scrieti“Importuri” ca titlu pe tabla. Sub acesta scrieti numele obiectului, apoi, ldnga acesta scriefi
tara de provenientd. Identificati tara pe harta. Discutati locatia tarii si caracteristicile geografice
inconjurdtoare. Explicati cdacest lucru este similar cu ceea ce vor identifica grupurile ce incearca
descoperirea urmelor.de:comert in clasa. Subliniati faptul cd importurile sunt bunuri sau servicii
achizitionate dintr-o altd tara, iar exporturile sunt bunuri sau servicii vandute catre o altd tara.
Puteti descrie cum un.articol ce este importat dintr-o anumitd tara poate fi exportat si catre alte
tari.




Activitate

Cereti profesorului sd vd asiste pentru: Distribuirea manualelor, si semnelor vocabular. Cerefi ele-
vilor sd isi scrie numele si sd afiseze cartoanele de nume. Explicati modul de folosire al semnului
vocabular in timpul programului. Semnul de carte contine termeni cheie si definitii ce il ajuta pe
elev sd inteleaga mai bine conceptele si vocabularul. Contine de asemenea traduceri ale terme-
nilor cheie in 10 limbi diferite.

Cereti elevilor sa deschida la pagina 22 din manuale pentru citirea glosarului. Explicati elevilor
structura manualului.

In continuare, cereti profesorului sa v ajute si separati clasa in sase echipe..Dupé asezarea
elevilor, descrieti ce asteptdri aveti de la lucrul pe echipe. Explicati'ca toatd lumea trebuie sa
respecte cerintele echipei pentru a asigura succesul. Impdrtasiti urmatoarele asteptari:

«Elevii din fiecare echipa trebuie sa lucreze impreuna tottimpul.
«Fiecare participa si isi impdrtaseste cunostintele.
« Fiecare asculta respectuos.

Dacd elevii sunt congtienti de la inceput de asteptdri vorfi concentrati pe sarcind.

Cereti elevilor sd deschida la Pagina 1 din manual si explicati ca vor avea 5 minute sa porneasca
intr-o vanatoare de comori pentru gdsirea obiectelor fabricate in alte tdri. Acestia vor rdmane
in echipe, miscandu-se incet prin camerd pentru a gdsi cdt mai multe obiecte posibil. Spuneti
elevilor cd dumneavoastra si profesorul.ii vefi ajuta dacd au probleme cu identificarea tarilor de
provenientd pentru produse. Elevii din fiecare grupa vor inregistra articolele si vor indica in ce
tard au fost produse pe Pagina 4 a manualului.

Dupa circa 5 minute, elevii vor reveni la locurile lor. Spuneti elevilor sa revadd lista de articole si
sa caute tdrile de origine pe harta lumii de la paginile 12 5i 13 din caietele de lucru.

In continuare, cereti fiecarui grup sa vind la harta lumii afisatd pe perete, unul cate unul. Fiecare
elev va citi numele unui produs si tara in care a fost facut, marcan cu“X” pe hartd pentru a ardta
locatia tarii. Incurajati elevii sa foloseasca termenii “importat din” pentru intdrirea termenului.
De exemplu, un.elev poate spune , “Am gasit un pix importat din China."

Explicati elevilor faptul ca, comertul international apare atunci cdnd o natiune doreste sau
necesita resurse, bunuri sau servicii pe care nu le poate produce la costuri rezonabile. Subliniati
faptul cdun.numar de articole pe care le folosim zilnic sunt aduse n aceastd tara din alte tari.
Spuneti-elevilor cd aparitia comertului are loc atunci cdnd natiunile sunt dispuse sa isi imparta
resursele, bunurile si serviciile cu alte natiuni ce le doresc sau au nevoie de acestea.

Cereti elevilor sa deschida la pagina 5 din caietele de lucru. ititi instructiunile din partea supe-
rioard a paginii. Spuneti elevilor sa foloseascd aceastd pagina pentru inregistrarea raspunsurilor
grupului lor. Dati echipelor circa 10 minute pentru a gasi modul in care fiecare produs enumerat
poate fi adaptat pentru folosire in altd tard. Treceti pe la toate grupele si ajutati elevii.




Opriti activitatea. Cereti unui voluntar din fiecare grupa sa impdrtaseasca ideile grupului sau cu
restul clasei. Intariti ideea ca produsele trebuie adaptate pentru a satisface nevoile diferitelor tari
pentru a putea exista comertul. Raspunsurile sugerate sunt furnizate pe marginea acestei pagini
pentru a va ajuta sd asistati elevii.

Cereti elevilor sd se gandeasca la urmatoarele intrebdri esentiale:

« (Ceface comertul international sd functioneze? (Oamenii doresc sau au nevoie de resurse
si sunt dispugi sd le obtind prin comert.)
« Cum v-a afectat comertul international viata?

Rezumat si recapitulare

Treceti rapid in revista vocabularul introdus in aceasta lectie (comerf local, comerf international,
importuri, exporturi) si conceptele tratate. Revedeti dovezile comertului international desco-
perite in clasa (“comorile” descoperite de elevi). Reamintiti elevilorca nafiunile fac comert pen-
tru a obtine bunuri si servicii pe care nu le pot produce la un cost rezonabil.

La Pagina 2 din manualul elevului se gdseste o metodd de verificare numitd“ Scurta verificare”, ce
permite elevilor sa rezume rapid lucrurile invatate. Daca timpul permite, cereti elevilor sd com-
pleteze sectiunea prin definirea cu propriile cuvinte a comertului, importului si exportului.

Multumiti elevilor pentru efortul lor si participare si spuneti-le ca data viitoare veti discuta requ-
lile comertului international. Cand lectia a luat sfarsit, strangeti manualele elevilor, semnele
vocabular si cartoanele de masd si predati-le profesoruluipentru activitatile viitoare.

Distribuiti CD-ROM-ul cu resurse internationale i scrisoarea pentru acasa catre fiecare elev.

Rezumat activitate

Introducere

« Prezentarea catre elevi, i, dacd afi calatorit, impdrtdsirea experientelor.

« Introduceti rapid programul Piata si comertul.

« Definiti urmdtorii termeni: Comert, piatd, comert local, comert international, importuri
si exporturi.

Activitate

« Distribuirea manualelor, cartoanelor de masa si semnelor de vocabular.

« Separarea clasei in sase echipe.

« Elevii vor cduta prin clasa articolele fabricate in alte tdri, vor enumera articolele gdsite,
si vor localiza tdrile de provenienta pe harta lumii din caiete.
Elevii vor localiza tdrile pe harta lumii.




« Discutati motivele aparitiei comertului international.
« Dacd timpul permite, realizati activitatea in echipa din caietul de lucru.

Rezumat si recapitulare
« Treceti rapid in revista terminologia.
« Daca timpul permite, elevii vor completa programul de evaluare “Scurta verificare”.
« Distribuiti cdtre elevi CD-ROM-ul cu resurse internationale si explicati modul de folosire
acasa si la scoala. Distribuiti de asemenea scrisoarea pentru acasa fiecarui elev.

Oportunititi invitare suplimentara

Oportunitatile suplimentare de invatare sunt furnizate profesorilor sau voluntarilor pentru
prezentare atunci cdnd timpul permite. Acestea sustin abilitdtile si conceptele din fiecare ac-
tivitate.

Aduceti la clasa un manual de utilizare al unui produs. Distribuiti instructiunile fiecarui grup,
apoi cereti sd raporteze clasei cate limbi recunosc. Identificati diferitele tdri pe harta lumii atunci
cand elevii raporteaza informatiile cdtre clasd, Explicati'cd aceasta este o dovada ca multe tari
trebuie sa isi adapteze produsele pentru satisfacerea nevoilor trilor cu care vor sa intretind relatii
comerciale.

Dacd sunt computere disponibile pentru uzul elevilor, puteti folosi (CD-ROM-ul cu resurse
internationale. Acest CD-ROM contine-un ghid al resurselor mondiale ce ofera informatii de-
taliate despre aproape 200 de natiuni. Elevii pot folosi aceste informatii pentru cercetari inde-
pendente. Jocurile de pe (D-ROM oferd elevilor sansa de a explora independent conceptele si
abilitatile programului.

0 activitate suplimentara optionald, Locuri de comert, poate dezvolta intelegerea elevilor fata
de importuri si exporturi.

Dacd exista un televizor si un video, puteti vizualiza filmul “The Global Economy” (Economia
globala), ce face parte din Seria video Business and Economics. Acest film demonstreazd modul
in care economia globald influenteaza economia SUA si include urmdtoarele segmente:

« (e este economia globala?

« De ce fac companiile comert?
« NAFTA: Cine castiga? Cine pierde?
«Investitii globale

Portretul unei corporatii globale



Activitatea 2

la d@3cizia

Privire de ansamblu

Elevii vor invdta cd natiunile folosesc diferite metode de a creste beneficiile din comert.
Intelegerile cu una sau mai multe tdri sunt facute de obicei pentru a favoriza comertul si a evita
conflictele.

Obiective

Elevii vor fi capabili:

« Sdidentifice limitdrile de cantitati, taxele vamale, subventiile, embargourile, si barierele
comerciale standard folosite de guverne pentru a controla comertul'si-a creste profitul
propriei tari.

« 53 descrie modul in care acordurile multilaterale pot facilita.comertul.

+ 53 descrie modul de functionare al Organizatiei Mondiale.a Comertului (OMC) ca un tri-
bunal pentru rezolvarea problemelor comerciale intre natiuni.

Tn aceasta activitate este utilizatd munca in echipd. Vorbiti cu profesorul pentru a determina cele
mai bune optiuni pentru gruparea elevilor. Sugestiile pentru‘lucrul cu elevii sunt prezentate in
introducerea ghidului la paginile 11 si 12. Se recomanda folosirea acelorasi grupe pentru tot
programul.

Revedeti activitatea si lista de materiale. Familiarizati-va cu explicatiile barierelor comerciale de
la pagina 7 a Caietului de lucru. Elevii vor folosi.acesti termeni in prima parte a activitatii.

Revedeti structura si scopul Organizatiei Mondiale a Comertului prin vizitarea www.wto.org.
Aceasta informatie va va ajuta sa va'pregatiti pentru posibilele intrebari ale elevilor rezultate
din aceastd activitate.

Revedeti si fiti pregatit sa discutati cele trei scenarii posibile prezentate pe cartile cu dispute
comerciale din pachet. Aceasta.informatie este centrul discutiei cu elevii. Disputa comerciald
“Importuri de mobila” este mai eficienta cu elevi cu bune abilitati de citire. Puteti cere ajutorul
profesorului la selectarea elevilor cu abilitdti avansate de citire pentru lucrul la acest scenariu.

Separati cadurile cu.dispute comerciale inainte de a veni la clasa. Fiecare fisd contine doua copii
ale aceluiasi scenarius Fiecare grup va discuta unul din cele trei scenarii. Aceasta permite ca doua
grupuri sd analizeze acelasi scenariu pentru a imbunatati discutia la clasd.

La sosire, afisafi harta lumii. Folosii cartoanele de nume si semnele de vocabular de la activita-
tea anterioara. Familiarizati-va cu harta lumii cand vd pregatiti pentru aceastd activitate. Elevii
vor avea nevoie de ajutor la identificarea natiunilor si regiunilor de pe harta lumii.

Scrieti toate definitiile pe tabld.

2 ‘ Piata si Comert




Timp recomandat

Aceastd activitate dureazd in mod obisnuit 45 de minute. Cereti profesorului sa va ajute la moni-
torizarea timpului.

Materiale

« Manuale Piata si comertul

« (artoane de nume (nu sunt prezente in pachet)

« Semne vocabular

«THartd a lumii, afisare pe perete (nu e prezenta in pachet)
« 3 Carduri Disputa comerciald (A-C)

« Creioane sau pixuri (nu sunt prezente in pachet)

Prezentare

Introducere

Salutati elevii. Reamintiti-le ca la ultima vizitd ati definit comertul si ati explicat de ce tdrile fac
comert intre ele. Spuneti elevilor ca astdzi veti invata despre legile internationale. Explicati ca
oamenii si companiile fac comert international'din aceleasi motive ca indivizii ce cumpard pro-
duse in comunitatea locald: pentru a obtine bunuri sau servicii pe care nu le pot produce singuri
sau pe care altcineva le produce mai ieftin.De exemplu, in Romania nu existd conditii de mediu
potrivite cultivarii bananelor, de aceea sunt importate din alte tdri. Putem exporta carne de vita
in Japonia deoarece nu are terenul necesar pentru cresterea animalelor.

Tn mod normal, importurile suntin beneficiul consumatorilor (oameni care cumpéra produse sau
servicii) domestici sawindustriali de bunuri deoarece au mai multe opfiuni, pot fi mai ieftine ca
produsele locale, si pot ajutala reducerea prefului produselor locale. Totusi, din cauza importu-
rilor, producatorii (oamenii care creeaza sau produc bunurile sau serviciile) pot pierde vanzdri si
profit. De asemenea;.0 industrie poate reduce locurile de muncd cand consumatorii aleg sa cum-

< < i

pere produsele importate in locul celor locale. Importurile creeaza si “invingatori” si “invingi”.

Explicati clasei.cd guvernele incearca sa creeze politici comerciale ce asigura cele mai mari bene-
ficii pentfu-oamenii si companiile din tara proprie. Acest lucru este realizat prin crearea de reguli
sau bariere comerciale pentru importarea de produse. Barierele comerciale, inclusiv limitarile
de_cantitati, subventiile, embargourile i standardele, controlul importurilor pot fi in favoarea
unei tari.



Activitate

Distribuirea manualelor, si semnelor vocabular. Cereti profesorului sd va ajute si separafi clasa
in grupe de trei elevi. Dupa agezarea elevilor, descrieti ce asteptari aveti de la lucrul pe echipe.
Explicati ca toatd lumea trebuie sd respecte cerintele echipei pentru a asigura succesul fiecarui
grup.
Impartasiti urmétoarele asteptari:

«Elevii din fiecare echipa trebuie sa lucreze impreuna tot timpul.

«Fiecare participa si isi impartdseste cunostintele.

« Fiecare asculta respectuos.
Cereti elevilor sd deschida manualele la pagina 6. Scrieti termenul “barierd comerciald”pe tabla
si definiti-l ca fiind o requla sau lege ce reduce sau previne comertul cu alte natiuni. Revedei
si discutati fiecare din barierele comerciale enumerate prin chemarea de voluntari din randul
elevilor pentru citirea termenilor pentru clasa. Dupd revederea definitiei barierei comerciale,
grupele vor completa activitatea de la pagina 6 din manual. Aceasta pagind consolideaza
cunogstintele elevului cu privire la barierele comerciale.

Lasati 5-8 minute pentru aceasta activitate. Cereti echipelor sd.ofere rdspunsuri la fiecare
afirmatie. In functie de nivelul de intelegere al elevilor puteti trece la activitatea urmdtoare sau
stati mai mult timp pentru a explica fiecare din termenii cu privire la barierele comerciale.

Tn continuare, evidentiati ca nu este neobisnuit ca tarile'sa nu se‘inteleaga in privinta comertului.
De exemplu, 0 anumitd tard poate crede ca este tratatd necinstit de barierele comerciale ale altei
tari. Exista mai multe moduri de rezolvare a acestor tipuri de conflicte.

Scrieti pe tabld termenul comert liber si definiti apoitermenul ca o credintd in libera circulatie a
bunurilor dintr-o tard in alta fara bariere comerciale.

Spuneti elevilor cd legile nationale si internationale sunt necesare pentru succesul si profit-
abilitatea comertului international pentru toate tarile implicate. Un mod prin care comertul
international este facilitat este prin Organizatia Mondiald a Comertului (OMC). OMC functioneaza
ca un fel de tribunal prin ascultarea si oferirea de rezolvdri in cazul disputelor comerciale. De ex-
emplu, dacd o fard mai micd'sau mai putin puternica are o problema cu o tard mai mare, mai
puternicd, OMCincearca sd rezolve problema in mod drept si pagnic.

Explicati faptul cd majoritatea disputelor pot fi rezolvate. Totusi, daca o problemd rdmane
nerezolvatd, doua sau mai multe tari pot face recurs la OMC. Un comitet din experti in comert
ascultd detaliile cazului, analizeaza regulile acceptate de tarile membre, si apoi oferd o rezolutie.
Acest proces este similar cu sistemul juridic al oricdrei tari ce se bazeaza pe Constitutie ca“requld”
de guvernare a tdrii. Cand o problema constitutionald nu poate fi rezolvata in tribunalele locale,
Curtea Supremd ia decizia finald.

Separati clasa in sase echipe si distribuiti cate un card cu dispute comerciale fiecarui grup. Cerefi
grupurilor sa aleagd o persoana pentru a incepe procesul de citire cu glas tare al scenariului pen-
tru grup.




In continuare, cereti grupurilor s discute intrebdrile aflate la sfarsitul fiecarui scenariu si sa de-
xn xn

termine care este decizia “dreapta” sau mai “cinstita”. Pe spatele cardurilor este ldsat un spatiu
pentru raspunsurile grupului. Lasati circa 5 minute pentru ca grupurile sé discute scenariile.

Opriti activitatea. Cereti unei persoane din grup sd rezume conflictul, ca citeascd intrebarea
discutata si sa spuna comentariile si deciziile grupului.

Deoarece acelasi scenariu va fi discutat de doud grupuri, sunt posibile raspunsuri diferite. Daca
timpul permite aprofundati discutarea diferentelor.

Puneti elevilor urmatoarele intrebdri esentiale ca o recapitulare a scenariilor cu dispute comer-
ciale:
«Mdrimea, bogdtia sau puterea politicd a unei ari trebuie sd aibd un impact asupra deci-
ziei disputei? De ce da sau de ce nu?
« Trebuie sa ne preocupe problemele sigurantei alimentare? De ce da sau de ce nu?
« Trebuie sd ne preocupe protejarea mediului? De ce.da sau de ce nu?
- Drepturile muncitorilor sunt importante? in ce fel?
« Legile nationale ale unei tdri trebuie sa.conteze la rezolvarea unei dispute comerciale
internationale? De ce da sau de ce nu?
+ Trebuie natiunile in curs de dezvoltare favorizate? De ce da sau de ce nu?
« Este dreptatea usor de determinat? De ce'da sau de ce nu?

Rezumat si recapitulare

Recapitulati rapid vocabularul introdus in aceastd activitate, in special definitiile barierelor co-
merciale.

Recapitulati diferitele scenarii discutate pe cardurile cu dispute comerciale si cereti elevilor sd se
gandeasca cum a afectat comertul international vietile lor.

Explicati ca problemele din fiecare scenariu reprezinta dileme reale fard rdspunsuri corecte sau
gregite clare. Demulte ori exista argumente convingdtoare de ambele parti. Sa faci lucrul “corect”
sau sd iei decizia "corecta” poate fi dificil si poate sd nu satisfaca necesitatile tuturor persoanelor
implicate.

La Pagina.7 din caietul de lucru al elevului se gaseste o metodd de verificare numita “Scurta
verificare” Aceastd metoda permite elevilor s rezume rapid lucrurile invatate. Dacd timpul per-
mite, cereti elevilor sd completeze sectiunea prin definirea cu propriile cuvinte a termenilor taxa
vamald si embargo.

Multumiti elevilor pentru efortul lor si participare si anuntati cd data viitoare veti discuta modul
in care practicile comerciale difera de la o fard la alta si ca intelegerea acelor diferente poate avea
efecte pozitive asupra comertului.



Rezumat activitate

Introducere
« Descriefi scopul activitatii de azi: examinarea legilor internationale ale comertului.
- Prezentati barierele comerciale: controlul cantitativ, taxa vamald, embargoul, subventia
si standardul
« Separati clasa in echipe. Completati si discutati pagina 6 din Manual.

Activitate

« Distribuii caietele de lucru, cartoanele de nume si semnele vocabular.
« Prezentati scopul si structura OMC.
«Completati scenariul barierelor comerciale si discutati rezultatele cu clasa.

Rezumat si recapitulare

« Recapitulafi vocabularul pentru toate barierele comerciale.
+ Recapitulafi scenariile barierelor comerciale si discutafi raspunsurile.
+ Daca timpul permite, completati“Scurta verificare” impreund cu elevii.
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Sa facem ée&faceri

Privire de ansamblu

Elevii vor lucra in grupe pentru a identifica si intelege practicile comerciale folosite in alte tdri.
Elevii vor descoperi cd practicile comerciale variaza de la tard la tard si cd intelegerea acestor
practici poate avea efecte pozitive asupra comerfului.

Obiective &
Elevii vor fi capabili: O

- Sd explice modul in care aspectele culturale ale afacerilor variazd de la tard la tard.
edrb

« Sd dezvolte, in echipa, planuri pentru crearea’ un prin invatarea practicilor co-
merciale din tarile selectate.

Fiecare echipa va folosi o fisa a practicilor com@formagii despre 0 anumita tara.

Recapitulati informatia inainte de ora. Aceasta va za activitatii la clasd.

Puteti incerca vizitarea mai multor website-@od, cum ar fi site-ul firmei McDonald’s
www.mcdonalds.com. Acest site ofera inf ii substantiale cu privire la companie impreund
cu informatii specifice privind diferitel cize localizate global. Oferd un exemplu privind
modul in care corporatiile americane s teazd la alte culturi si obiceiuri. Alte exemple includ
Burger King la www.bk.com si Piz a www.pizzahut.com Elevii vor gasi aceste informatii
interesante iar vizitarea unuia di te-uri poate imbogati discutia la clasa.

La sosire, afisati harta lumii &artoanele de nume si semnele vocabular de la activitatea
anterioard. .
Familiarizati-va cu harthd va pregatifi pentru aceastd activitate. Elevii vor avea nevoie
de ajutor la identificarea natiunilor i regiunilor de pe harta lumii.

Scrieti toti termen pe tabla.




Materiale

+ Manuale Piata si comertul

« (artoane de nume (nu sunt prezente in pachet)
+ Semne vocabular

« 6 Fise Practici afaceri (2 din fiecare, A-C)

« 1 Hartd a lumii, afisare pe perete

« Creioane sau pixuri (nu sunt prezente in pachet)

Prezentare

Introducere

Salutati elevii. Reamintiti-le ca la ultima lectie privind regulile comertului international au
invatat despre diferitele tipuri de bariere comerciale si modul in care/Organizatia Mondiald a
Comertului (OMC) ajutd la rezolvarea disputelor comerciale. Explicati elevilor ca azi vor invata
despre practicile comerciale ale altor tari si modul in care intelegerea acestora poate avea un
impact pozitiv asupra comertului.

Distribuiti caietele elevilor, cartoanele de masa, si semnelg vocabular catre elevi la inceputul
orei. Recapitulati definitia comertului cu elevii. Scrieti cuvantul comert pe tabld si cereti ele-
vilor sd dea exemple privind intelesul sdu. Discutati raspunsurile cu clasa. Definiti comertul ca
un schimb de bunuri sau servicii. Scrieti aceasta definitie pe:tabld. Reamintiti elevilor exemplele
gasite in clasa in timpul vandtorii de comori din prima vizitd.

In continuare recapitulati definitia importurilor siexporturilor cu elevii. Scrieti acesti termeni pe
tabla si cereti elevilor exemple sau definitii pentru fiecare termen. Revedeti aceste informatii cu
elevii si discutati raspunsurile lor. Cereti elevilor sd va ofere informatii ce evidentiaza diferentele
dintre cei doi termeni. Explicati faptul cd importurile sunt bunuri sau servicii achizitionate
dintr-o altd tard, iar exporturile sunt bunuri sau servicii vandute catre o altd tara.

Evidentiati faptul cd atunci cdnd.oamenii vorbesc despre comertul intre tdri ei se referd la oame-
nii de afaceri si corporatiile din tarile ce fac comert intre ele. In continuare este prezentata o lista
de corporatii internationale pe care elevii le pot considera americane. Distribuiti lista si cerefi
elevilor sa ghiceasca tara de origine a urmdtoarelor corporatii: Ardtati tarile pe harta lumii:

« Baskin-Robbins® - Marea Britanie
- Adidas® - Germania

+ Lipton® tea=Marea Britanie

« Bumble Bee® Seafoods - Thailanda
« Tropicana® fruit juices - Canada

+ Michelin™ tires - Franta

In continuare cereti elevilor sa se gandeasca la diferitele aspecte ale culturii unei tri. Puteti cere
elevilor s scrie ce inseamnd pentru ei cultura. Cereti cateva raspunsuri.

ZL Piata si Comertul




Explicati faptul ca pentru o tard cultura este modul de viatd al unui grup de oameni ce impartdsesc
aceleasi traditii, interese, credinte si activitati zilnice. Sunt incluse si nationalitatile, religiile, ali-
mentele, sarbatorile si structurile guvernamentale. Pe tabld scriefi o listd cu exemple din cultura
americand la care se gandesc elevii si discutati lista cu clasa. Exemplele pot include: Supermar-
ket-urile, sportul, hamburgerii, libertatea religiei, si/sau construciii celebre ca Statuia libertatii
sau Muntele Rushmore. incurajati elevii sa se gandeascé la ce conteaza pentru ei si ce fi formeaza
ca persoane ce triesc in Romania. Cateva exemple specifice culturii romanegti pot include: sar-
malele, mamaliga, Sarbatoarea Martisorului, Henry Coandd, mdndstirile din'Bucovina, etc.

Spuneti elevilor ca un aspect al comertului international depinde de intelegerea practicilor co-
merciale din cealalta tara. Este important sa intelegem modul in care.oamenii fac afaceri pe
glob. Comertul international dezvoltd, in ultimd instantd si cunoasterea noastrd cu privire la
celelalte culturi. De multe ori in afaceri internationale, oamenii interactioneaza cu altii ce nu au
aceleasi principii de viatd; totusi, cu cat intelegem mai bine diferentele culturale, putem invata
sd apreciem aceste diferente. Comertul este de obicei imbunatatit-daca reusim sd cunoagtem si
s apreciem cultura partenerilor comerciali.

Activitate
Cereti profesorului sa va ajute sa impartiti clasa in sase echipe.

Dupa asezarea elevilor, explicafi ce agteptariaveti de la lucrul pe echipe conform celor de mai jos.
Accentuati faptul ca toata lumea trebuie sd respecte cerintele echipei pentru a asigura succesul.
Impartasiti urmétoarele asteptari:

— Elevii din fiecare echipa trebuie sa lucreze impreuna tot timpul.

— Fiecare participa si isiimpdrtdseste cunostintele.

— Fiecare asculta respectuos.
Definiti franciza ca un drept.special oferit unui om de afaceri de a vinde produsele unei compa-
nii. In acest caz, franciza este pentru un restaurant fast food. Cereti elevilor sa impdrtageasca
exemple de companii.ce opereazd in Romania ca francize. Puteti impartdsi urmdtoarele exemple
cu elevii daca au-dificultdti in gasirea unor exemple proprii: Domino’s”, Papa Murphy’s”, Econo
Lodge”, The Athlete’s Foot”, Fantastic Sams, Ben and Jerry’s’, Planet Smoothie” (SUA).

In Romania;.francize sunt: McDonald’s, Pizza Hut, Turabo Cafe, Fornetti, Gogoasa Infuriata,
TinaR.

Cereti-elevilor sa deschida la pagina 8 din manuale.

Distribuiti o fisd cu practicile comerciale pentru fiecare grup. Fiecare fisa contine informatii de-
spre 0 anumita tard. Grupul va utiliza informatiile de baza despre practicile comerciale ale unei
tdri si valorile si obiceiurile cetatenilor sdi pentru a crea relatii de afaceri si a propune un meniu
fast food ce se poate vinde.



Revedeti informatiile din fisele de date impreuna cu clasa. Amintiti elevilor ca este important
sd inteleagd alte culturi si practicile lor comerciale. Explicati elevilor ca informatiile oferite sunt
generale si nu descriu neaparat toate practicile comerciale ale acestor tari. Evitati enuntarea de
stereotipuri.

Fisa de date este impartitd in diferite sectiuni si contine urmatoarele titluri:

« Practici in afaceri

+ (um sd teimbraci

« (um sd conversezi

+ (um sd te adresezi

+ Aspecte esentiale despre tard

« Aspecte esentiale despre consumatori

Desi grupele au diferite tdri, titlurile sunt identice. Revedeti sectiunile impreuna cuelevii pentru
ca acegtia sd inteleaga bine informatia. Mergeti prin clasd i impdrtdsiti cdteva informatii din fisa
de date clasei.

Impértésiti elevilor urmétorul scenariu: Grupul vostru este o delegatie (un'grup de oameni trimisi
sd vorbeascd si sd actioneze pentru altii) ce merge in tara alocatd pentru adeschide o franciza Fun
Food. Ati luat un meniu propus cu voi.

Activitatea 1: Trebuie sd intelegeti cum se fac afaceri cu oamenii din aceasta tara raspunzénd la
intrebarile de la paginile 8 si 9 din manual. Folositi informaiile oferite in figele privind practicile
comerciale.

Activitatea 2: Trebuie sa determinati dacd meniul propus va fi acceptat de oamenii din aceasta
tard. Meniul include alimente pe care oamenii din.aceastd tara ar dori sa le manance? Dacd nu,
cum I-ati modifica pentru a se potrivi cu valorile gi modul de viatd al oamenilor? Cerefi elevilor sa
citeascd Meniul Fun Foods de la Pagina 10 din'manual. Elevii vor folosi acest meniu demonstrativ
ca un ghid pentru adaptarea meniului.de pe spatele fisei privind practicile comerciale.

Oferiti elevilor urmatoarele sfaturi:

« Cear trebui sa stim despre partenerii comerciali pentru a avea succes?
« Cele place, displace:oamenilor, ce au nevoie sau considera valoros?
« (are este comportamentul adecvat pentru afaceri?

Explicati elevilor ca trebuie'sd fie dispusi sa adapteze bunurile si serviciile (in acest caz o franciza
fast food) pe care le oferd pentru a fi siguri cd franciza va avea succes in tdrile alocate. Restau-
rantul poate sa nu reuseasca dacd fara nu poate folosi sau nu agreeaza bunurile sau serviciile
oferite de francizd.

Cereti elevilor sa revina la paginile 8 5i 9 din caietele de lucru si sd vd urmareasca atunci cand cititi
cu glas tare instructiunile. In continuare, cititi cateva intrebari pentru grupuri. Aceste intrebdri
sunt create pentru familiarizarea elevilor cu informatiile din fisele de date si pentru a-i ajuta sa
invete despre practicile comerciale din alte tari.




Completati una sau mai multe intrebdri cu toatd clasa pentru ca elevii sa se familiarizeze cu ma-
terialele. In continuare cititi instructiunile pentru meniul propus aflat pe spatele fiei privind
practicile comerciale. Instruiti elevii sd inceapa lucrul la intrebari si meniu in echipa.

Ldsati echipelor 15 minute pentru terminarea lucrului. Fiecare membru al echipei trebuie sa fie
pregatit sd impartdseasca raspunsurile grupului.

Opriti activitatea. Cereti unui elev din fiecare echipd sa impartdseasca raspunsurile echipei
la intrebari, sa descrie schimbarile aduse meniului si sa explice de ce au-fost efectuate acele
schimbari.

Cereti grupurilor sa se uite la fisele privind practicile comerciale i discutati informatiile.

Cereti elevilor sd impdrtdseasca parerile lor privind figele. Sunt elevii familiarizati cu vreuna din
aceste practici comerciale? Exista vreun lucru care i-a surprins cand-au aflat despre diferitele
practici comerciale? Cunosc alte practici comerciale unice folosite inalte tari? Doresc sa facd afa-
ceri intr-o anumitd ara? De ce da sau de ce nu?

Continuati sa discutati activitatea si ce au aflat din ea. Ceretielevilor sa rdspunda la urmdtoarele
intrebari esentiale:

De ce ar trebui tdrile sd faca efortul de a‘afla practicile comerciale din alte tari?

(are au fost problemele pe care echipale-a luat in considerare cdnd a inceput dezvoltar-
ea raspunsurilor?

Ati inteles mai bine practicile comerciale din alte tari? De ce da sau de ce nu?

Este importantd intelegerea practicilor comerciale si aspectelor culturale pentru asigu-
rarea succesului comerfului international? De ce da sau de ce nu?

Rezumat si recapitulare

Reamintiti elevilor cd, de.obicei,.comertul este imbunadtatit daca ne cunoastem si putem aprecia
diferentele partenerilor comeriali.

< u

La pagina 9 din manualul elevului se gaseste o metoda de verificare numita ” Scurtd verificare”
Aceastd metodd.permite elevilor s rezume rapid lucrurile invdtate. Daca timpul permite, cereti
elevilor sa dea un motiv pentru care intelegerea culturii si practicilor comerciale ale unei tari este
importantd pentru'stabilirea comertului.

La terminarea sesiunii, multumiti elevilor pentru eforturile lor. Strdngeti manualele, semnele
vocabular, si cartoanele de masa pentru a fi predate profesorului pentru activitatea urmatoare.
Lasati meniurile profesorului pentru afisare.

Spuneti elevilor cd data viitoare vor descoperi modul in care miscarea oamenilor faciliteaza
comertul international.



Introducere

« Prezentati termenii: comerf, importuri, exporturi si cultura
+ Discutati impactul practicilor comerciale si culturii.

Activitate

« Distribuiti manualele, cartoanele de masa si semnele vocabular.
- Separati clasa in sase grupe.

- Impartiti scenariul francizei Fun Foods si fisele.

« Cereti echipelor sd isi comunice raspunsurile.

Rezumat i recapitulare

« Ardtati elevilor ca cunostintele privind de practicile comerciale si cultura au un impact
pozitiv asupra comerfului.

« Reamintiti elevilor cd comertul depinde de intelegerea comund.

- Completati “Scurta verificare” pentru intelegere.

Oportunitati invatare suplimentara

Oportunitdtile suplimentare de invdtare sunt furnizate profesorilor sau voluntarilor pentru pre-
zentare atundi cdnd timpul permite. Acestea sustin abilitdtile si conceptele din fiecare activitate.

Folosind fisa privind practicile comerciale ca un ghid, cereti grupurilor de elevi sd joace roluri
pentru clasa cu un exemplu de practicd comerciald despre care au invatat in aceastd activitate.

Dacd aveti computere pentru uzul elevilor, puteti folosi CD-ROM-ul cu resurse internationale.
Acest (D-ROM contine un ghid al resurselor mondiale ce ofera informatii detaliate despre
aproape 200 de natiuni. Elevii pot folosi aceste informatii pentru cercetdriindependente. Jocurile
de pe (D-ROM ofera elevilor sansa de a explora independent conceptele si abilitatile programu-
lui. Daca aveti conexiune Internet;-elevii vor studia diferite corporatii internationale pentru a
determina tarile de origine i practicile comerciale unice.

Dacd avefi un televizor si-un-video, puteti vizualiza filmul “The Global Economy” (Economia
globald), ce face parte din‘Seria video Business and Economics. Acest film demonstreaza modul
in care economia globald influenteaza economia SUA si include urmdtoarele segmente:

(e este‘economia globala?

De ce fac companiile comert?
NAFTA: Cine castiga? Cine pierde?
Investitii globale

Portretul unei corporatii globale
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Circulatie internationala a
persoanelor

Privire de ansamblu

Elevii vor descoperi modul in care circulatia internationald a persoanelor faciliteazd comertul

international. Ei vor discuta exemple privind imigrarea si, prin diferite vor intelege
viata imigrantilor. Ei vor invdta ca oportunitatea economica este de multe ori determinanta pen-
truimigrare si comertul global. O

Obiective .

Elevii vor fi capabili: *

« Sd descrie motivele pentru care oamenii se Nr-o tard in alta, in special cei care
cautd oportunitati economice.

« Sa ofere exemple de contributii ale W r in noile tdri si greutdtile pe care le
indurd.

« Saidentifice comertul global si i
umane.

La sosire, afisati harta lumii si b nior Achievement. Folositi cartoanele de masa si sem-
nele vocabular de la activitatea anterioard.

Fiti pregatit sd explicati si @intre emigrant si imigrant. Definitiile sunt disponibile la pa-

un mod de schimb international de resurse

gina 45 din ghid.
Familiarizati-va cu harta lumii cand va pregatiti pentru aceasta activitate. Elevii vor avea nevoie

de ajutor la identi atiunilor si regiunilor de pe harta lumii.
Scrieti tofi ter e pe tabld.
Tim omandat

itate dureaza in mod obignuit 45 de minute. Cereti profesorului sa va ajute la moni-
torizarea timpului.



Materiale

+ Manualele Piata si comertul

- (artoane de nume (nu sunt prezente in pachet)
« Semne vocabular

« 1 Hartd a lumii, afisare pe perete

« Creioane sau pixuri (nu sunt prezente in pachet)

Prezentare

Introducere

Salutati elevii. Distribuiti manualele, cartoanele de nume si semnele vocabular. Reamintiti ele-
vilor ca in timpul ultimei discutii privind schimbul cultural au invatat despre diferitele obiceiuri
ce pot afecta modul de a face afaceri al oamenilor din diferite tari. De fapt; intelegerea inter-
culturala faciliteazd comertul. Astazi elevii vor invdta motivele pentru.care camenii se mutd din-
tr-o tard in alta, greutatile indurate, si modul in care circulatia persoanelor afecteaza resursele
umane la nivel international.

Explicati elevilor faptul cd multi oameni se muta dintr-o tard in alta cdutand oportunitati eco-
nomice. Dacd aveti un elev imigrant in clasa folositi aceastd ocazie pentru ca el sa impdrtageasca
experienta sa descriind modul in care viata sa s-a schimbat acum cd locuieste in Romania si ce
lucruri au rdmas la fel pentru el si familia sa.

Cereti elevilor sa impartdseasca exemple privind un moment cand s-au mutat sau cineva cunos-
cut s-a mutat intr-o tard europeand sau in Romania. Unde s-au mutat si de ce? Cum s-a schimbat
viata in noul loc? In ce mod a rdmas la fel? De ce aleg oamenii sa se mute in altd tard?

Explicati cd oamenii se mutd dintr-o fard in alta din mai multe motive. Cereti elevilor sa deschida
la pagina 11 din manuale. Prezentati‘graficul ce descrie diferentele dintre imigrare si emigrare.
Scrieti urmdtoarele definitii pe tabla:

+ (and oamenii pleacd-permanent dintr-o tara in alta, ei emigreazd. Oamenii care
emigreazd se numesc.emigranti.

+(and oamenii intrd permanent intr-o tara noud dintr-o alta, ei imigreaza. Oamenii care
imigreaza se numescimigranti.

Activitate

Cereti profesorului sd va ajute sa impar{iti clasa in sase echipe. Dupa asezarea elevilor, explicati
ce agteptari aveti de la lucrul pe echipe conform celor de mai jos. Accentuati faptul ca toatd lumea
trebuie sa respecte cerintele pentru a asigura succesul. Impartdsiti urmatoarele agteptari:




« Elevii din fiecare echipd trebuie s lucreze impreund.

«Fiecare participa si isi impdrtaseste cunostintele.

« Fiecare asculta respectuos.
Enumerati urmdtoarele exemple pentru a-i ajuta pe elevi s infeleaga imigrarea si comerful
global si relatia cu circulatia internationald a persoanelor. Scrieti termenul resurse umane pe
tabla si definiti ca persoane ce lucreaza pentru o companie, firma sau organizatie.

Creati doud coloane pe tabla cu titlurile Imigrare si Comert international. In fiecare coloand scrieti
cateva din exemplele discutate mai jos si explicati semnificatia lor. Includeti orice alte exemple
aditionale credeti ca sunt necesare din propria experienta si cereti elevilor saisi'spund parerea.

Comertul global.

Multe corporatii sunt globale, adica au birouri si operatiuni in diverse tdri din lume. Uneori
angajatii companiei si familiile lor se mutd dintr-o tard in alta pentru a lucra. De multe ori devin
rezidenti temporari, nu rezidenti permanenti, ai tarilor in care se mutd. Prin comert global tarile
faciliteaza circulatia internationala a resurselor umane. De:exemplu:

« 0 firmad de avocaturd din New York deschide un birou in Londra, Anglia, si trimite cativa
angajati din New York pentru a lucra in strdindtate. Angajatii se mutd impreuna cu fami-
liile lor pentru a locui 0 anumita perioada in Londra.

« 0 companie de IT angajeazd un consultantT din India.

« Zonele rurale au nevoie de medici din alte tari pentru satisfacerea nevoilor medicale din
Zona.

« 0 firmd din Oradea dsi deschide.o filiald in Budapesta, Ungaria si trimite o parte din
angajati sa trdiasca si sdlucreze.acolo pentru o perioada de timp.

Imigrarea

Oamenii se mutd din diferite motive, de multe ori pentru oportunitati economice mai bune. Cénd
oamenii ajung in noua.fard ei cautd de obicei sa se angajeze. Ei lucreaza de obicei pentru altii
sau pornesc propria afacere. 0 persoand ce isi incepe propria afacere pentru a castiga profit este
numita antreprenor. Scrieti pe tabld termenul antreprenor.

Prin munca lorimigrantii oferd o bogatie de resurse umane - fortd de munca - noii tari. Imigrarea
este un mod prin care tdrile fac schimb de resurse umane. Cereti elevilor sa se gandeasca la ex-
emple de‘imigrare din viata proprie. In timpul zilei, de cate ori interactioneaza elevii cu oameni
din altetdri? Cereti elevilor sa impartdseascd experientele lor clasei. Scrieti exemplele pe tabld
in coloana Imigrare.

Cereti elevilor sd deschidd manualele la paginile 11 si 14. Prezentati povestea imigrantului pen-
tru clasd. Cereti unui elev voluntar sa citeasca povestea pentru clasa. Exemplul oferd elevilor
povestea unui adolescent imigrant. Elevii vor raspunde la intrebdrile de la pagina 14 pe echipe.



Cereti grupelor sd se gandeasca la greutatile si problemele acestui adolescent. Dupd circa 5 mi-
nute cereti echipelor sd impdrtdseasca raspunsurle clasei.

Explicati elevilor ca este randul lor s facd o cdlatorie. Cereti sa deschidd manualele la pagina 15
si cititi cu glas tare instructiunile catre clasd. Aceasta activitate le cere elevilor sa se gandeasca la
problemele ridicate de pdrasirea tarii. Pe echipe, elevii vor decide care din articolele enumerate
vor fi luate in cdldtorie si vor raspunde la intrebari cu privire la alegerile lor.

Dupa circa 5 minute opriti activitatea i cereti grupelor sa prezinte raspunsurile pentru.clasa.
Recapitulati motivele pentru care oamenii se mutd dintr-o tard in alta si definitiile termenilor
emigrare si imigrare. Evidentiati faptul ca atunci cdnd oamenii se mutd din diferite motive; tdrile

fac schimb de resurse umane.

Rezumat si recapitulare

La pagina 15 din manual se gdseste 0 metoda de verificare numitd “ Scurtd verificare”. Aceastd
metodd permite elevilor sa rezume rapid lucrurile invatate. Daca timpul permite cerefi elevilor sa
incercuiasca raspunsurile corecte privind cei doi termeni cheie: Imigrantsi Emigrant.

Multumiti elevilor pentru efortul depus. Strangeti manualele, cartoanele de nume si semnele
vocabular, pentru a fi predate profesorului pentru activitatea urmatoare. Anuntati elevii cd la
vizita urmdtoare veti discuta modul in care progresele in ‘comunicatie si transport au ajutat
comertul international.

Rezumat activitate

Introducere

« Definiti emigrarea, imigrarea, resursele umane, antreprenor si comert global.
« Explicati modul in care comertul global si imigrarea sunt metode de schimb a resurselor
umane.

Activitate

« Distribuiti manualele, cartoanele de masd si semnele vocabular.
« Separati clasa in grupe si completati activitatea “Fa-{i bagajele”
- (Cititi istoria personald a adolescentului imigrant si discutafi raspunsurile elevilor.

Rezumat si recapitulare

+ Recapitulati termenii cheie.
« Completati“Scurtd verificare”




Oportunitati invatare suplimentara

Dacd timpul permite, voluntarii si profesorii pot realiza activitatile suplimentare de invdtare.
Acestea dezvoltd suplimentar abilitatile si conceptele din fiecare activitate.

Explicati cd pdrdsirea tarii de origine pentru o alta este rareori ugoara. Cerefi elevilor sa deschida
manualele la pagina 16. Cititi instructiunile si fragmentul de jurnal din cartea lui Gerald Keegan,
Summer of Sorrow, 1847, publicata in 1895 (http://www.people.virginia.edu/-eas5e/Irish/
Keegan.html, 20 Octombrie 2003).

Explicati cd fragmentul din jurnal se refera la un emigrant si sotia sa ce pdrdsesc Irlanda (Erin).

19 Februavie, 1847

Briza ugoari de vest care bitea pe timpul zilei devitndu-ne citve canal s-a
transformat noaptea intr-un puternic vint de vest ce bitea la pupa. Navi-
gand aproape de tivm am putut vedea privelistea de la Ardmore la Capul
Clear. Impreund. cu Aleen am privit toatd ziua pamantul atit de drag noud.
Stind ci va fi pentru ultima dati caind i vom putea vedea aveam sufletete
prea pline pentru a putea scoate vvewn cuvibut. Spre seari ne-am indepdrtat
atit de tare de tarm incit colinele Kervy abia se mal distingeau de novic de
deasupra lov. Cind wi-am intovsprivivea de la vechiul s iubitul pimint
nima bmi biitea atdt de tave incit. md temeam ci va exploda. Adio, Evin.

Cerei elevilor sd isi imagineze cd emigreazain altd fard. Spuneti-le sa isi aleaga {ara in care vor
sa plece si sa spund motivele mutarii.

Elevii vor completa de asemenea fragmentul din jurnal in spatiul prevazut in manuale.

Cereti elevilor sd scrie o |povestire personald care sa includd informatii despre familia lor,
preocupdri si probleme.

Dacd aveti computere pentru uzul elevilor, puteti folosi CD-ROM-ul cu resurse internationale.
Acest (D-ROM contineunghid al resurselor mondiale ce oferd informatii detaliate despre aproape
200 de natiuni. Elevii pot folosi aceste informatii pentru cercetdri independente. Jocurile de pe
(D-ROM oferd elevilor sansa de a explora independent conceptele si abilitatile programului.

Dacd aveti‘un.televizor si un video, puteti vizualiza filmul “The Global Economy” (Economia
globald), ce face parte din Seria video Business and Economics. Acest film demonstreazd modul
in care economia globald influenteazd economia SUA si include urmatoarele segmente:

« (e este economia globald?

« De ce fac companiile comert?

« NAFTA: Cine castigd? Cine pierde?
« Investitii globale

«Portretul unei corporatii globale




Activitatea 5

Lumea Guvintelor

Privire de ansamblu

Elevii vor descoperi modul in care progresul tehnologic in comunicatii si transport a imbunatait
productivitatea si a facilitat comertul mondial. De la tipar la Internet, elevii vor vedea care a fost
fluxul international de informatii si impactul acestuia asupra economiei mondiale.

Obiective

Elevii vor fi capabili sd:
« Descrie modul in care imbunatatirile tehnologice din transport si comunicare au avut
impact asupra fluxului informational si au crescut productivitatea,
« (alculeze productivitatea.
« Dea cateva exemple de dezvoltari tehnologice in istorie.

Revedeti activitatea si lista de materiale. Explicati profesorului ca activitatea necesitd efectuarea
de calcule matematice iar fiecare echipd va avea nevoie de calculatoare. Puteti cere profesorului
sd aduca suficiente calculatoare sau s le aduceti dumneavoastra.

La sosire, afisati harta lumii si banner-ul Junior Achievement. Folositi cartoanele de masa si sem-
nele de vocabular de la activitatea anterioard.

Tn aceasta activitate este utilizatd munca in echipe. Vorbiti cu profesorul pentru a determina cele
mai bune optiuni pentru gruparea elevilor. Sugestiile pentru lucrul cu elevii sunt prezentate in
introducerea ghidului la paginile 11 si 12:.Se recomanda folosirea acelorasi grupe pentru tot
programul.

Fiti pregatit sa discutati despre fluxul de'informatii in compania dumneavoastra. Calculatoarele
sunt necesare pentru ca elevii sd calculeze productivitatea si sa rezolve rapid problemele.

Familiarizati-vd cu harta lumii cand va pregatiti pentru aceastd activitate. Elevii vor avea nevoie
de ajutor la identificarea natiunilor si regiunilor de pe harta.

Scrieti toti termenii cheie pe tabld.
Timp recomandat

Aceastd activitate dureazd in mod obisnuit 45 de minute pentru terminare. Cereti profesorului sa
vd ajute la monitorizarea timpului.

Z7 | NN Piata si Comertul




Materiale

«Manualele elevilor Piata si comertul

« (artoane de nume (nu sunt prezente an pachet)

« Semne vocabular

«1Harta a lumii, afisare pe perete (nu e prezenta in pachet)
« 1 Poster manuscris autentic iluminat

« (Calculatoare (nu se afld in kit)

« 1Ceas (nu se afld in kit)

« Creioane sau pixuri (nu se afla in kit)

Prezentare

Introducere

Salutati elevii. Amintiti-le ca data trecutd ati discutat.despre fluxul international de resurse
umane. Au invatat cd oamenii se muta dintr-o tard in-alta din diferite motive si ca unul din re-
zultate este cresterea comerfului international. Astdzi, elevii vor vedea cd metodele moderne de
comunicare i transport fac posibila impartasirea informatiei si ideilor intre oameni si natiuni
rapid si ugor, acest lucru ducénd si la cresterea comertului international.

Cereti elevilor sa raspundd la urmadtoarele intrebari. Scrieti pe tabld raspunsurile.

- (ati ati folosit Internetul?

- (ati aveti un computer si oimprimantd acasa?

- (ati stiti ce este 0 magind de scris?

- (ati ati folosit 0 masina de scris mecanica?

- (ati aveti acasd cdrfi care au fost scrise de mana (adica netipdrite)?
(u fiecare rdspuns veti vedea din ce in ce mai putini elevi ridicind ména. La sfarsit explicati ca
inainte de jumadtatea secolului XV aproape toate cartile erau scrise si copiate de mana. De obicei
copierea unei singure carti dura una sau doud luni.

Aratati elevilor_posterul cu manuscrisul autentic iluminat inclus in pachetul programului.
Subliniati consumul de timp si efort necesar pentru copierea manuscrisului exact asa cum este
aratat. Explicati'cd oameni numiti scribi erau invatati sd scrie si sa copieze manuscrise. Verificati
daca elevii auinteles ca fiecare linie de text trebuia sa fie dreaptd, fiecare litera trebuia scrisa cu
un stil si.dimensiuni foarte exacte, iar cartea finald nu trebuia sa aiba greseli. Cereti elevilor sa
estimeze cat timp ar lua sa copieze o singurd pagina.

Intrebati elevii daca au auzit de Johann Gutenberg (y0’han g00’ tunburg).

Dacd elevii nu stiu sd rdspundd explicati cd germanul Gutenberg a fost cel care a inventat tiparul
in 1455.

Cu ajutor financiar de la un partener de afaceri el a tipdrit prima carte din Europa folosind




tiparnita: Biblia Gutenberg. A schimbat lumea. Dupa inventarea presei tipografice, un tipograf
putea produce 500 de cdrti pe saptamana.

Cititi urmatoarea selectie din cartea lui John Man Gutenberg: How One Man Remade the World
with Words (© 2002, John Wiley & Sons, New York):

“Tn 1455 toate cirtile tipirite din Europa puteau fi transportate cu un singur
vagon. Cincizect de and mai tivzin, evau zect de mi de titluw tipdvite s milioane
de volume. Astizi, se tipdresc intre 10000 de milivane 10 miliarde pe an”

Activitate

Impartiti clasa pe echipe. Dupa asezarea elevilor, descrieti ce asteptari aveti de la lucrul pe echipe.
Explicati cd toatd lumea trebuie sa respecte cerintele pentru a asigura.succesul. Impartdsiti
urmatoarele asteptari:

« Elevii din fiecare echipd trebuie s lucreze impreund.

« Fiecare participa si isi impdrtageste cunostintele.

« Fiecare ascultd respectuos.
Distribuiti manualele, cartoanele de nume si semnele vocabular. Cereti elevilor sd deschida la
paginile 17 si 18 din manual. Explicati ca elevii vor fi brusctransportati in trecut in anul 1399. Ei
au fost angajati ca un grup de scribi pentru a copia un-paragraf din manuscris. Subliniati faptul
cd trebuie s copieze cu exact acelasi stil, marime, lungime linie, etc. Textul trebuie sa fie drept.
Nu sunt permise greseli.

Explicati ca fi veti cronometra pentru a vedea cat le-ia'sa copieze unul sau doud paragrafe de la
paginile 17 5i 18.

Veti evalua fiecare paragraf pentru:a determina care grup respecta standardele de calitate im-
puse.

Aveti grija ca elevii sd inteleagd sarcina'si sd fie pregatiti cu stilou sau creion. Folosind ceasul
anuntati inceperea copierii. Treceti-prin clasa pentru a supraveghea copierea paragrafului.
Incurajati elevii sd fie precisi.cu cat mai putine greseli posibile.

Dupé circa 5 minute, opriti activitatea. Intrebati daca a terminat cineva fara greseli. Priviti para-
grafele si evidentiati unul'sau doua care respecta standardele. Discutati cu elevii care erau pro-
blemele scribilor inainte de inventarea presei tipografice.

Spuneti elevilor ca nuradurat mult ca vestea despre presa tipografica sd se raspandeascd. Guten-
berg si asociatii sai si-au instruit asistentii, care, la randul lor, au instruit alte persoane. Multi
dintre asistenti si-au deschis propriile tipografii, si nu doar in Germania. Ei au dus cunogtintele in
orase din alte ari ce nu aveau prese tipografice.




In 1492 existau 122 de orase in Europa de Vest in care existau prese tipografice. Comertul
international a devenit mai eficient ca urmare a raspandirii tehnologiei de tipdrire in Europa a
schimbului de idei si informatii.

Intrebati elevii ce inventie recentd in legaturd cu comunicarea de idei si informatii a fost la fel de
importantd, dacd nu mai importanta ca presa tipografica? Daca elevii nu mentioneaza Internetul,
oferiti acest raspuns. Intrebati elevii daca pot explica de ce este Internetul atat de important.
Oferiti ajutor, dacd este necesar, explicind cd studentii si carturarii au trebuit sd se bazeze de sute
de ani pe un numdr limitat de carti tiparite. Uneori au mers distante mari'pentru a gdsi o carte
deoarece nu oricine avea acces la toate cdrtile si la alte informatii.

Cu ajutorul Internetului informatia este disponibild milioanelor de oamenii.din lume. Acest lucru
economiseste timp si bani, marind productivitatea. Internetul a dus la o explozie informationald
ce a crescut productivitatea mondiald.

Distribuiti calculatoarele in echipe.

Prezentati elevilor termenul de productivitate. Scriefi petabld‘acest termen si formula de mai
jos. Explicati ca productivitatea este cantitatea de bunuri:produse de un anumit numdr de mun-
citori, resursele lor, i intervalul de timp lucrat. Productia este egald cu cantitatea de resurse fo-
losite pentru crearea de bunuri si servicii (iesirea esteiegald cu unitatea de intrare). Biroul pentru
Statistica a Muncii din SUA defineste productivitatea ca rezultate introduse.

lesire

Productivitate= —————
Ora muncitor

Cereti elevilor sa determine_productivitatea dacd un muncitor poate face doud pagini intr-o

ord. (Doud pagini impartite la 0 ord muncitor inseamna o productivitate de 2 pagini pe ord.)

Introduceti aceste numere in formuld si lasati elevii un minut sd calculeze raspunsul. Cereti vo-

luntari pentru dezvaluirea raspunsului. Tineti minte sa scriefi rspunsul corect (2 pagini pe ora)

pe tabld si sd aratati elevilor modul de calculare al raspunsului.

Oferiti elevilor onoudproblema. Scrieti formula de mai jos pe tabla i explicati ca un scrib muncea
0 lund sa copieze o carte cu 100 de pagini. Dacd scribul lucra 40 de ore pe sdptdmand si existau
160 de ore muncitor (patru saptamani) pe lund, care este productivitatea muncii scribului?

Bunuri economice obtinute (productie)

Productivitate = — -
Ora muncitor (Efortul depus)
100 paglnl. = 0,625 pagini pe ora muncitor
160 ore muncitor




Oferiti elevilor un minut pentru a calcula raspunsul apoi cereti unor voluntari sd spund
raspunsurile. Tineti minte sa scrieti raspunsul corect (0,625 pagini pe ord) pe tabld si sd aratati
elevilor modul corect de calculare al raspunsului.

Acum, cereti elevilor sa rezolve o ultima problema. Scrieti pe tabld formula de mai jos in timp
ce descrieti problema. Astazi au invatat cd odata cu interventia presei tipografice, un tipograf
poate produce 500 de carti intr-o saptdmana lucrdnd 40 de ore. Dacd productivitatea inca se mai
masoard in pagini, si fiecare carte contine 100 de pagini, care este productivitatea tipografului?

Productie (Bunuri obtinute) = Carti x pagini per Carte

500 carti x 100 pagini per Carte = 50000 pagini

Productivitate = 50000 pag|'n| = 1250 pagini pe oQuncitor
40 ore muncitor .

Oferiti elevilor un minut pentru a calcula rdspunsul apoi cerefi
raspunsurile. Scrieti raspunsul corect (1250 pagini pe ord) pe t
corect de calculare al raspunsului. Subliniati pentru elevi ca
pactul progresului tehnologic asupra productivitatii.

oluntari sa spund
aratati elevilor modul
alcule demonstreaza im-

D

Cereti echipelor sa se gandeascd ce alte inventii au cr ctivitatea si sa creeze o lista.
Reamintiti grupurilor sa nu ia in considerare doar p tehnologic i si dezvoltarea trans-
porturilor.

Lasati echipele maxim 3 sau 4 minute, apoi ¢ w persoane din fiecare echipa sa prezinte
articolele din lista. Nu treceti pe lista aceIaﬂ% e doud ori. Repetati exercitiul pand ce toate

echipele au terminat listele. Scriefi rdsp ile'pe tabld pentru ca toatd lumea sd vada lista
combinatd. Lista poate include articole ca ¢ @ e urmeaza:

- avioane

« Copiatoare s
- telefoane

« automobile

« televizoare

« radiouri

« tractoare

- computere

« faxuri

- telefoane mobile
« becuri

« sisteme de irigare
- di ferate

- autostrazi

Piata si Comertul




Intrebati elevii ce bariere limiteaza explozia informationala? Ce opreste cresterea productivitatii
intr-un ritm si mai rapid?

Dacd elevii nu au nici o idee, indicati traducerile din vocabularul lectiei, si intrebati daca toata
lumea de pe pamant vorbeste aceiasi limba.

Evidentiati faptul cd incapacitatea noastra de comunicare intr-o limba comund este de multe ori
0 barierd in schimbul de informatii. Diferentele dintre limbi pot incetini sau preveni comunicarea
sau comertul.

cu eleviiimportanta limbii in comertul international. Intrebati elevii ¢
niile pentru rezolvarea problemelor de limba la desfasurarea afac@

Intrebati elevii urmétoarele lucruri pentru recapitulare:

— De ce este imbunatatirea tehnologiei de comuni i tfansport importanta pentru
comertul international? 7S

Rezumat si recapitulare Q

Recapitulati cu elevii faptul cd productivitatea crescuta si usurinta comunicdrii informatiilor si
ideilor au crescut comertul international.

Incurajati elevii sa priveasca un minut sau doud diferitele limbi de pe s

In partea inferioara a paginii 17 din ma
“Scurta verificare”. Aceastd metoda per
pul permite, cereti elevilor sd dea

elevului se gaseste o metoda de verificare numita
elevilor sa rezume rapid lucrurile invdtate. Dacd tim-
plu de imbunatatire tehnologicd ce a crescut produc-

predate profesorului pentr ea urmatoare. Anuntati elevii ca la lectia viitoare veti discuta
despre un ultim aspect e\ iei globale: Circulatia internationald a capitalului financiar.
4

tivitatea. x
Multumiti elevilor si strén% lele, cartoanele de masa si semnele vocabular, pentru a fi



Rezumat activitate

Introducere
- Prezentati conceptul de flux international de informatie.
+ Subliniati modul in care metodele moderne de comunicare si transport au facut posibila
comunicarea de informatii si idei rapid si eficient.
« Cereti elevilor sd raspunda la intrebarile privind Internetul, masina de scris, i scriere de
mand.
Activitate
« Distribuiti elevilor manualele, cartoanele de masa si semnele vocabular. Prezentafi
exercitiul despre manuscris.
« Cereti elevilor sa selecteze paragraful pe care il vor copia.
« Definiti productivitatea si prezentati formula cu care se calculaeaza.
« Accentuati faptul cd la cresterea productivitatii contribuit in mod special dezvoltarea
tehnologiei informationale i in domeniul transportului.

Rezumat si recapitulare
Intrebati urmétoarele lucruri:
+ De ce este fluxul international de informatie atat de important pentru comertul mondial?

Oportunititi invatare suplimentara

Dacd timpul permite, voluntarii si profesorii pot.realiza activitatile suplimentare de invatare.
Acestea sustin abilitatile si conceptele din fiecare activitate.

Pentru exercitiu, elevii pot incerca sd determine cresterea procentuald a productivitatii folosind
formula urmatoare (acest exemplu foloseste valorile productivitatii din activitate).

Tnainte de presa tipografica: 0,625 pagini pe ora
Dupa presa tipografica: 1250 pagini pe ora
Folosind cifrele de maissus, completati formula:
Ante presa

- x100%
Dupa

% crestere =

1250 pagini pe ord - 0,625 pagini pe ora = 1249,4 pagini pe ora

1249,4 pagini pe ora
0,625 pagini pe ora

% crestere =

45




% crestere = 1999 sau 199900 %

Subliniati cresterea surprinzatoare a productivitatii. Astazi, dacd o tara prezintd o crestere a
productivitatii totale cu trei procente sau mai mult, se considerd o crestere semnificativd. Explicati
ca o astfel de schimbare subita a productivitatii reprezintd motivul pentru care Gutenberg este
considerat de unii oameni cea mai influenta persoana din ultimii 1000 de ani.

0 alta optiune este sa cereti elevilor sa creeze propria lista de persoane din zilele noastre pe care
le considerd cele mai influente.

Dacd aveti computere puteti folosi CD-ROM-ul cu resurse internationa OM contine
un ghid al resurselor mondiale ce oferd informatii detaliate despre apﬁo atiuni. Elevii
pot folosi aceste informatii pentru cercetari independente. Jocuri
sansa de a explora independent conceptele si abilitatile program

Dacd aveti un televizor si un video, puteti vizualiza ﬁI%@obal Economy” (Economia

-ROM ofera elevilor

globald), ce face parte din Seria video Business and Econ st film demonstreazd modul
in care economia globald influenteazd economia SUA N rmdtoarele segmente:

« (e este economia globald?

« De ce fac companiile comert?
- NAFTA: Cine castiga? Cine pierde? (D
«Investitii globale

« Portretul unei corporatii global

O
S
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Activitatea 6

Lumea bénilor

Privire de ansamblu

Pentru a participa la comertul international, companiile si indivizii trebuie sa poate cumpadra
bunuri i servicii unii de la alfii. Elevii vor invata cd tdrile au diferite monede cu diferite valori.
Pentru achizitionarea bunurilor din altd fard este de obicei necesard moneda acelei tari. Unele tari
europene au facilitat procesul de schimbare a valutei prin adoptarea Euro ca moneda comuna.

Obiective

Elevii vor fi capabili:

« 53 explice de ce pentru comertul international este necesar schimbul valutar
« Sa converteasca leii roménesti in altd valuta folosind cursul de schimb.
« 53 ofere motive posibile pentru care tdrile sustin sau se opun.unei:anumite valute.

Revedeti activitatea si lista de materiale. Explicati profesorului cd activitatea necesitd efectuarea
de calcule matematice si fiecare echipd va avea nevoie de calculatoare. Este recomandat sa cereti
profesorului sa aduca calculatoare sau sa le aduceti dumneavoastrd.

Tn aceastd activitate este utilizatd munca in echipe. Vorbiti cu profesorul pentru a determina cele
mai bune optiuni pentru gruparea elevilor. Sugestiile:pentru lucrul cu elevii sunt prezentate in
introducerea ghidului la paginile 11 si 12. Se recomanda folosirea acelorasi echipe pentru tot
programul.

La sosire, afisati harta lumii si banner-ul Junior Achievement. Folositi cartoanele de masa si sem-
nele vocabular de la activitatea anterioard.

Incercati s obtineti o copie a unui tabel cu cursuri de schimb valutar de la un ziar local sau de pe
www.bnr.ro pentru a-l prezenta élevilorin prima etapa a acestei activitafi. Este recomandat sa
exersati pronuntarea numelor valutelor lumii inainte de intalnirea cu elevii.

Dacd doriti sd folositi exercitiile suplimentare pentru aceasta activitate, cititi cu atentie ce se
intampld cu cursurile valutare cdnd moneda unei tari se apreciaza (creste) sau depreciaza (scade)
fatd de moneda unei alteari.

Revedeti lista cu tarile-pe care echipa trebuie sd le localizeze pe harta. Tineti minte pozitia lor,
pentru cazul in care-elevii nu reusesc sd le gaseasca.

Scrieti tofi termenii cheie pe tabla.




Timp recomandat

Aceastd activitate dureazd in mod obisnuit 45 de minute. Cereti profesorului sa va ajute la moni-
torizarea timpului.

Materiale

« Manuale Piata si comertul

« (artoane de nume

« Semne vocabular

« Certificate de participare

« THartd a lumii, afisare pe perete

« 1Valuta strdind (1 set)

« Copie a unui tabel de curs valutar dintr-un ziar (nu se.afla in kit)
« Creioane sau pixuri (nu se afla in kit)

« (Calculatoare (nu se afld in kit)

« Formular test final

Introducere

Salutati elevii. Amintiti-le c data trecutd ati discutat despre circulatia internationala ainformatiei
ce face posibild comunicarea rapida si.usoard.a cunostintelor si ideilor intre oameni si natiuni.
Explicati elevilor ca astazi vor invdta de ce comertul international necesitd schimb valutar.

Explicati elevilor cd tdrile au diferite sisteme economice, guverne, limbi, religii, credinte, va-
lori, traditii i obiceiuri. Natiunile.au de asemenea diferite valute (bani) ce sunt utilizate pentru
achizitia de bunuri si servicii. Cereti elevilor sa numeasca unele valute din alte tari.

Aratati ca pentru cumpdrarea unui bun sau serviciu de la alta tard, o companie sau un individ
se foloseste de obicei valuta acelei tari. De exemplu, daca ati cumparat un articol din Japonia,
comerciantii vor dori probabil sa fie pldtiti in moneda japonezd, yen. Cand companiile americane
vand echipament insstrdindtate se asteapta sd fie platite in dolari americani.

Discutati modul'in care companiile trebuie platite in valuta propriei tari pentru a putea plati sala-
riile ctre angajati si efectua plata catre companiile de la care achizitioneaza bunuri sau servicii.
Intrebatielevii cum ar reactiona daca ar fi platiti in Lire turcesti pentru o slujba de tuns iarba sau
babysitting.

Distribuiti mostrele de valutd din alte ari. Lasati elevii unul sau doua minute pentru identificarea
diferentelor in aspect intre aceste valute globale si leul romdnesc. Strangefi valutele inainte de
continuarea discutiei. Lasati valuta la profesor pentru utilizare ulterioara la clasa.

Puteti intreba elevii dacd au calatorit sau trait in altd tara in afard de Romania si cereti sa spund
experienta lor privind folosirea unei alte valute. Intrebati dacd procesul a fost dificil sau neplacut




pentru ei. Moneda romédneascd a avut o valoare mai mare sau mai micd decat moneda tarii
straine?

Explicati elevilor cd valutele de pe glob diferd nu doar ca aspect ci si ca putere de cumparare.
Cereti elevilor sa enumere cateva produse pe care le pot cumpara pentru 1 RON in Romania.
(red ei ca acelasi articol va costa exact un yen in Japonia sau o coroand in Danemarca? Deoarece
valutele au valori unice, puteti cumpdra mai mult sau mai putin decat o unitate de valutd strdina
cu un leu Romanesc.

Sa spunem de exemplu cd un dolar american poate cumpara mai mult de opt yuani in China, dar
numai doud treimi din o lird englezd. Un leu nou (RON) poate cumpara 16 rupii indiene insa-doar
o treime dintr-un dolar american.

Scrieti pe tabla termenul ratd de schimb. Spunei elevilor ca pretul pentru valuta unei anumite
tari in functie de valuta altei tdri se cheama ratd de schimb, ce se poate modifica zilnic.

Subliniati pentru elevi ca un leu forte poate cumpdra mai multe unitdti dintr-0'anumita valuta,
dar pu-terea de cumpadrare este totusi similard. Sd spunem, de exemplu, cd elevii ce caldtorescin
Coreea de sud merg la o farmacie si vad cd pretul unei periute de dinti este 1000 won (rimeazd cu
bon). Desi poate parea exagerat, o privire rapida asupra ratei de schimb va ardta cd o mie de won
inseamnd mai putin de un dolar american si aproximativ 3 RON.

Tnainte de inceperea exercitiului de la pagina 19 din caietele de'lucru, oferiti elevilor ocazia s
exerseze schimbul valutar. Folosind tabelul ce prezinta cursul de schimb adus la clasd, cerefi
elevilor sd completeze urmatorul tabel pentru a demonstra folosirea ratei de schimb. O copie a
tabelului este disponibila pentru elevi la pagina 19 din caietul de lucru. Dacd nu ati adus un tabel
de curs de schimb, folositi tabelul de curs de schimb de la aceeasi pagina din manual.

Puteti scrie conversiile pe tabld in timpul exercitiului. Addugati mai multe articole daca elevii au
nevoie de mai mult exercitiu.

Obiect Romania SUA China India
(Lei RON) (dolar) (Yuan) (Rupee)
Periutd de dinti 54 $2,00

Pulover 67.5 $25,00




Activitate

Impartiti elevii pe perechi pentru completarea exercitiului de la pagina 19. Oferiti fiecarei perechi
de elevi un calculator. Cititi instructiunile si permitefi elevilor sa lucreze circa 10 minute pentru
terminarea activitatii. Aceastd activitate oferd elevilor o oportunitate suplimentara de a exersa
folosind tabelele de cursuri de schimb. Discutati rezultatele cerand perechilor sd spunad rezul-
tatele obtinute cdtre clasd.

In continuare, explicati elevilor ¢ Uniunea Europeana (UE) a fost fondata la:1 noiembrie 1993,
pentru a creste cooperarea politicd, economica si sociala. Majoritatea statelor membre din UE au
adoptat mo-neda unica, Euro.

Unele din tdrile ce folosesc Euro sunt Belgia, Germania, Grecia, Spania, Franta, Irlanda, Italia, Luxem-
burg, Olanda, Austria, Portugalia si Finlanda. Putet; ardta aceste {ari pe harta lumii atundi cdnd sunt
discutate la clasd. Mentionati cd multe alte tari sunt in curs de a devenimembre ale UE.

Discutati pe scurt cum ar fi daca fiecare stat din SUA«ar avea o altd monedd. Cum ar afecta asta
comertul in Statele Unite? De ce credeti cd majoritatea tdrilor membre UE au decis sa adopte o
moneda unica? Au crezut cd Euro va afecta comerful? Explicati ca doud tari puternice din Eu-
ropa, Danemarca si Anglia nu au adoptat Euro. Intrebati elevii de ce aceste natiuni au decis s isi
pastreze moneda nationald in loc sd adopte moneda Euro.

Intrebati elevii de ce cred ca aceste tari se opunschimbarii monedei. Ce inseamna moneda pen-
tru oameni? De ce este atdt de importanta pentru istoria lor?

Impartiti clasa in mici echipe sau perechi.

Dupd asezarea elevilor, descriefi ce.asteptari aveti de la lucrul pe echipe. Explicati ca toatd
lumea trebuie sa respecte cerintele echipei pentru a asigura succesul fiecdrui grup. Impartdsiti
urmatoarele asteptari:

« Elevii din fiecare'.echipa trebuie sd lucreze impreuna.

« Fiecare participa si isiimpdrtdseste cunostintele.

« Fiecare ascultd respectuos.
Explicati elevilor cd Mexic, Statele Unite si Canada discutd adoptarea unei monede unice ce se va
numi namero. Fiecare grup va discuta urmatoarea intrebare:

Ar trebui.Canada, Mexic si Statele Unite sa dezvolte namero ca moneda comuna?

Ceretirelevilor sa deschidd la pagina 20 din caietele de lucru pentru o lisd de probleme la care sa
se.gandeasca pentru a lua o decizie rezonabild. Aceste probleme includ:

- Vafidificil pentru oameni sd renunte la identitatea unica istoricd si culturald a monedei
tarii?

« Vafischimbarea benefica pentru comertul Nord american?

« Vafischimbarea benefica pentru turistii veniti din toatd lumea?




« Vafi scump si dificil pentru 0cameni si companii sa se adapteze la noua moneda?
« Cum ar putea fi un dezavantaj pentru Statele Unite trecerea la 0 monedd comund?

Dupa 5 minute un reprezentant din fiecare echipd va explica raspunsurile grupului la intrebarea
namero si va oferi un motiv pentru sustinerea deciziei echipei. Dacd timpul permite, elevii vor
completa activitatea Jocul Banilor de la pagina 19 din manual. Aceastd pagind cere elevilor sd
proiecteze monede si bancnote namero.

Varianta:

Ar trebui ca Polonia, Marea Britanie si Germania sa dezvolte o monedd comuna? Luati in consid-
erare urmdtoarele aspecte in cadrul discutiei:

« Vafidificil pentru oameni sa renunte la identitatea unica istorica si culturald.a monedei
tarii?

« Vafischimbarea benefica pentru comerful intre respectivele state?

«Vafischimbarea benefica pentru turitii veniti din toatd lumea?

« Vafidificil pentru oameni si companii sd se adapteze la nouamonedd?

« Ceimpact ar avea aceastd schimbare asupra economiei {drilor?

De asemenea, puteti realiza exercitiul de design a bancnotelor pentru aceste 3 tari.

Rezumat si revedere

Explicati elevilor de ce pentru comertul international este deseori necesar schimbul valutar.
Pentru convertirea in altd valutd se foloseste cursul-de schimb. Unele tdri au adoptat o moneda
comuna cum ar fi Euro. Cereti elevilor sa ofere motivele posibile pentru care tdrile sustin sau se
opun unei anumite monede comune.

Recapitulati rapid cele sase aspecte cheie invdtate de elevi in ultimele saptamani:

- Piete internationale

+ Legislatie internationala

« Schimb cultural international

« (Circulatia internationald a resurselor umane

« (Circulatia internationald a informatiilor

+ Circulatia internationald de capital
Subliniati cd aceste sase aspecte cheie lucreaza impreund pentru a descrie economia globala.
Reamintiti elevilor cd.intelegerea acestor aspecte i va ajuta sa fie constienti de lumea din jurul
lor si de modul in-care companiile si economia sunt conectate international.

Cursul final

Aceasta este ultima intalnire cu elevii si profesorul, asa ca nu uitati sa mentionati cat de mult
v-ati bucurat de timpul petrecut impreund. Multumiti elevilor pentru participare. Distribuiti cer-
tificatele de participare si cereti elevilor sa le ia acasd si sa le arate familiilor. Dacd timpul permite,
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impartasiti elevilor un lucru invatat in timpul vizitelor, si cereti ctorva elevi sd spuna ce vor fine

minte din aceastd experientd. Daca testul de cunogtinte a fost efectuat inainte de prima vizita
la clasd, reamintiti profesorului sa il completeze din nou dupd vizita finald si s ofere rezultatele
Biroului JARomania.

Rezumat activitate

Introducere
«  Prezentati conceptul de circulatie internationald a capitalului financiar.
« Explicati elevilor ca tarile au diferite sisteme economice, guverne, limbi, religii, credinte
si valori, traditii, obiceiuri si valute.
« Distribuiti mostre de valuta din alte tari.

Activitate
« Distribuiti manualele, cartoanele de masa si semnele vocabular.
« Punei perechile sa completeze tabelul de curs valutar.
« Organizati clasa din perechi in mici echipe.
+ Punei grupele sa discute intrebarea: Ar trebui Canada, Mexic si Statele Unite sa adopte
0 monedd comund?

Rezumat si recapitulare
« Recapitulati faptul cd diferitele tipuri de valute sunt convertite de obicei si schimbate
inainte de tranzactie.
« Distribuiti diplomele de participare si multumiti elevilor pentru participare.

Oportunitati invatare suplimentara

Dacd timpul permite, voluntarii‘si profesorii pot realiza activitatile suplimentare de invdtare.
Acestea contribuie laimbunadtatirea abilitatilor si conceptelor deprinse in fiecare activitate.

Puteti continua aceastd activitate cerand elevilor sa monitorizeze schimbarile in valoarea unei
valute dorite pentru o anumita perioada. Daca leul va cumpdra mai multd valutd, acesta s-a
apreciat (a castigat valoare) fatd de valuta strdind; capacitatea de a cumpdra mai putind valuta
aratd cd leul s-a depreciat (a pierdut valoare). Elevii vor folosi un tabel sau grafic pentru a ilustra
modificdtile ratei de schimb.

Explicati.cd tabelele de curs valutar din ziare pot prezenta atat catd valutd se poate cumpdra cu

un leu cat si cantitatea de dolari sau fractia de lei ce poate fi cumparatd de valuta straind. Astfel
sunt oferite informatiile necesare pentru efectuarea tranzactiilor atat pentru cel care cumpadrd
bunuri din strdinatate (bunuri importate) cat si companiilor ce vand bunurile in strdinatate
(bunuri exportate).




0 lectie suplimentara, “Firma lui Kristen si Ken” de la pagina 21, este creata pentru a oferi elevilor
ocazia sa lucreze cu acest concept problematic. In clasa vor efectua calculele matematice nece-
sare pentru a determina costul achizitiondrii a 100 de cutii de ciocolata elvetiana.

Dacd aveti computere pentru uzul elevilor, puteti folosi CD-ROM-ul cu resurse internationale.
Acest (D-ROM contine un ghid al resurselor mondiale ce oferd informatii detaliate despre aproape
200 de natiuni. Elevii pot folosi aceste informatii pentru cercetdri independente. Jocurile de pe
(D-ROM oferd elevilor sansa de a explora independent conceptele si abilitdtile programului.

Dacd aveti un televizor si un video, puteti vizualiza filmul “The Global Economy”
globald), ce face parte din Seria video Business and Economics. Acest film demon d
in care economia globald influenteaza economia SUA si include urmadtoarele se@

« (e este economia globald?
« De ce fac companiile comert?

« NAFTA: Cine castiga? Cine pierde? *
+Investitii globale 14 \

« Portretul unei corporaii globale Q

Piata si Comertul




Locuri de comert

Aceasta activitate puzzle este disponibila ca un program optional si este creatd pentru a apro-
funda intelegerea importurilor si exporturilor. Se recomanda folosirea dupa ore si ca 0 metoda
de implicare a elevilor cu probleme la invatdturd. Aceasta activitate este de asemenea ideala
pentru lucrul cu elevii

intr-o varietate de locatii pentru a consolida conceptele discutate in Activitatile Unu si Trei din
programul Piata si comerful.

Privire de ansamblu Q&
(€}

Elevii vor descoperi prin activitatea de rezolvare a puzzle-ului ele importd si exporta
frecvent bunuri si servicii pentru a satisface cerintele i doWMenilor din multe tri.
24

Obiective N
Elevii vor fi capabili:
« S3 examineze diferitele motive pentmpaniile comercializeaza resurse natu-
rale, umane si de capital.

- Sdidentifice cererea si oferta camotive pentru comert.

Pregatire

Revedeti activitatea si lista ii&wiale. In aceasta activitate este utilizata munca in echipa.

Vorbiti cu profesorul pentr ina cele mai bune optiuni pentru gruparea elevilor. Sugestii
pentru lucrul cu elevii s e in introducerea ghidului la paginile 11i 12.

Asezati cele sase p zIe-uﬂ 0 masd. Gasiti piesa importuri din fiecare puzzle. Respectati
urmatorii pasi:
1. ndep
2. Schi

ua piese din fiecare puzzle.
i importul Australiei (petrol) cuimportul Rusiei (carne).
fiimportul Thailandei (bumbac) cu importul Zambiei (haine).
ti importul Statelor Unite (racoritoare) cu importul Argentinei (magini).
eti sase cutii de sandvis sau alte cutii pentru puzzle-uri.
montati un puzzle. Puneti piesele, inclusiv cele doua piese schimbate in una din
cutii.

7. Repetati pasii pentru restul puzzle-urilor.

La sosire, afisati harta lumi. Folositi cartoanele de nume pentru a numi elevii.



Timp recomandat

Aceastd activitate dureaza in mod obisnuit 45 de minute. Cereti profesorului sa va ajute la moni-
torizarea timpului.

Materiale

« 6 puzzle-uri

« 1Banner Junior Achievement

« 1 Hartd a lumii, afisare pe perete (nu este prezentd in pachet)

+ 6 Cutii (nu se afld in kit) K

« Creioane sau pixuri (nu se afla in kit) O
Prezentare (D’
24
Introducere \
Scrieti pe tabla definitia comertului. Comer{ul este schimbul de bunuri'sau servicii. Explicati c

oamenii schimba lucruri valoroase, cunoscute ca resurse. unt lucrurile utilizate de
oameni.
ul

Subliniati faptul cd atunci cand oamenii vorbesc des
comertul intre oamenii de afaceri din fiecare tara.
tarile implicate, folosind harta lumii. incercati s
din organizatie.

ful intre tari, ei discutd despre
fi.cateva exemple de comert aratand
i cdteva exemple locale sau exemple

>

Cereti elevilor cateva exemple suplimentare. Spuneti-le cd astazi vor descoperi sase importuri

catre sase tdri - Statele Unite, Australia, anda, Zambia si Argentina. Ardtati aceste tdri
pe harta lumii. 2
Activitate

R 4
Impartiti clasa in sase echipe.

Oferiti fiecdrei echipe un p ctati un elev din fiecare echipa pentru a asigura repunerea

in cutie a pieselor dupa

Lasati circa 5 minut a echipele sa aranjeze puzzle-urile. Elevii vor observa destul de
repede cd nu pot puzzle-urile deoarece au doud piese incorecte.

Incurajati elevii sa sugereze solutii pentru problemd. Daca nu reusesc sa isi dea seama singuri,
ajutati-i sd realizeze cd o altd echipd poate avea piesa de puzzle lipsd. Céte un elev din fiecare
grupa va merge la celelalte grupe pentru a schimba piesele lipsa pentru completarea puzzle-
urilor.

Piata si Comertul




Grupele se vor uita la hartile tarilor din puzzle-uri. Cereti unui elev din fiecare echipd sd identi-
fice resursele importate de tara sa si resursele exportate. Dupa ce elevii au raspuns, explicati ca
resursele pot fi identificate ca naturale, umane si de capital, iar companiile le pot comercializa pe
toate trei. Companiile comercializeaza resurse naturale, numite de obicei materii prime, pentru
a executa produse finite. Petrolul din Mexic si diamantele din Tanzania sunt cateva exemple.
Companiile comercializeaza resurse de capital, care sunt bunurile finite. Aparatele foto din Ja-
ponia, computerele din Statele Unite, parfumurile din Franta, si puloverele din Marea Britanie
sunt cateva exemple. Cereti elevilor sa ofere cateva exemple de resurse de.capital si naturale
ilustrate pe puzzle-uri.

Companiile comercializeaza si resurse umane, care reprezinta munca necesard pentru executarea
produselor. De exemplu, cand producdtorii SUA angajeaza muncitori din Mexic, India, sau alte
tari pentru asamblarea computerelor, ei ofera bani pentru resurse umane.

Puneti urmdtoarele intrebdri pentru a verifica intelegerea elevilor cu privire la motivele pentru
care oamenii fac comert:

De ce comercializeazd companiile resurse naturale?

Companiile au nevoie de materiale pentru fabricarea produselor. O altd tard poate avea o resursa
mai ieftind, de mai buna calitate sau produsul potrivit. De exemplu, Dole cumpdra banane din
alte tari deoarece in Statele Unite cresc pre putine..Companiile din Japonia cumpdrd lemn din
Statele Unite deoarece padurile lor nu furnizeaza suficient pentru satisfacerea necesitatilor.

De ce utilizeaza companiile resurse umane din alte tari?

Uneori anumiti oameni au abilitatile necesare intr-o altd tard. De exemplu, o companie de
asigurari din California poate avea multi angajati in Irlanda deoarece sunt priceputi la calcula-
toare si servicii clienti dar lucreazd pe bani mai putini.

De ce comercializeazd companiile produse finite?
Uneori este mai ieftin pentru o.alta tara sa fabrice produsul i apoi sd il livreze in Romania.

Uneori romanilore-place stilul, culoarea, mdrimea si pretul unui produs ce este adus din alta
tara. Uneori o companie din altd tara fabrica exact produsul dorit de o companie din Romania. De
exemplu, multi consumatori din SUA preferd automobilele japoneze pentru o varietate de mo-
tive, in locul magsinilor fabricate in propria tard. Prin urmare, multi dealeri americani de masini
comanda magini din Japonia.

Pe de altd parte, in Romdnia, s-au dezvoltat multe companii in sistem lohn, pentru cd salariile
[a noi sunt mult mai mici decat in vestul Europei. De exemplu, mari firme de moda din Italia i
Marea Britanie produc in fabricile de la noi haine de marca, utilizand materiile lor prime si tipa-
rele originale, dupa care le exporta in diferite tari.

Subliniati faptul ca de multe ori resursele sunt comercializate din cauza problemelor de cerere
si ofertd.



De exemplu, Japonia nu are o cantitate mare de lemn, dar companiile de acolo doresc (cerere)
lemn. la polul opus, multi oameni din Romania doresc sau cer fructe si lequme proaspete iarna.
Totugi, multe tdri ce pot livra aceste produse sunt de obicei sub ecuator, acolo unde sezoanele
sunt inversate.

Rezumat si revedere

Cereti elevilor sa ofere cdteva motive pentru care companiile comercializeaza resurse.
se gandeascd la ce face comertul international sd functioneze. Discutati ce este co&

modul in care comertul international afecteaza vietile noastre de zi cu zi.
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Lista pentru lecturi suplimentare

Toate activitatile:

Burgess, J. 2002. World Trade: Exploring Business and Economics. Philadelphia, PA:
Chelsea House Publishers.

Aceasta carte oferd o privire generald bine documentata asupra comertului mondial si oferd
informatii de baza privind modul in care natiunile lumii fac comert intre ele.

Circulatia internationala a persoanelor: Activitatea patru

Bartoletti, S.C. 2001. Black Potatoes: The Story of the Great Irish Famine,
1845-1850. Boston, MA: Houghton Mifflin.

0 carte bine documentatd, usor de citit, plina de desene istorice, 0 harta a Irlandei si o prezentare
a evolutiei in timp. Elevii o pot utiliza ca o resursd iar profesorii pot beneficia de informatii suport
usor de accesat. Cartea ofera o povestire privind foametea si consecintele ei umane, sociale si
politice.

Deneberg, B. 1997. So Far from Home. New York, NY: Scholastic.

Scrisa ca un jurnal al lui Mary Driscoll, de 14 ani,aceastd carte premiatd dezvoltd, intr-o maniera
personald, povestea foametei irlandeze din 1847 si viata majoritdtii emigrantilor irlandezi din
acea perioadd. Mary si-a pardsit familia sia calatorit singurd peste Atlantic pentru a scapa de
boala si infometarea produse de foametea din Irlanda. In final a devenit“mordrita”in Massachu-
setts. Sardcia si problemele intampinaten America sunt corecte din punct de vedere istoric. Sunt

incluse fotografii si documente vechi,

Giindisch, K. 2001. How | Became an American. Chicago, IL: Cricket.

Aceasta este o carte pentru adolescenti usor de citit ce va fi placutd de elevii de gimnaziu. Cartea
este scrisa ca o serie de.amintiriale unui tandr baiat ce emigreaza impreund cu familia sa din Ger-
mania in America pentru o viatd mai bogatd si mai sigura. Povestireailustreaza lupta imigrantilor
europeni pentru a “deveni americani”.

Roleff, T.L. (Ed.). 1998. Immigration: Opposing Viewpoints. San Diego, CA:
Greenhaven.

(artile Opposing Viewpoints sunt bine cunoscute de profesorii de studii sociale. Orice studiu se-
rios privind imigrarea, atdt din trecut cat si din prezent, trebuie sd ofere elevilor punctele de
vedere din ambele tabere. In plus fatd de eseurile scrise de autori pentru exprimarea diferitelor
opinii, cartea ofera o bibliografie a revistelor, intrebdri pentru discutii suplimentare, o lista de
organizatii de contactat, si o bibliografie de carti.




Lumea cuvintelor: Activitatea cinci

Koscielniak, B. 2003. Johann Gutenberg and the Amazing Printing Press. Boston,
MA: Houghton Mifflin.

Scrisd pentru clasele de gimnaziu, aceastd carticica descrie istoria, dezvoltarea si impactul
tiparnitei. Este scrisa concis, bine ilustrat, si prezinta informatiile intr-o maniera atragatoare.
Profesorii vor descoperi ca prezinta o perspectiva valoroasa asupra subiectului iar elevii o pot
folosi pentru gdsirea informatiilor de baza.

Krensky, S. 1996. Breaking into Print: Before and After the Invention &

Printing Press. Boston, MA: Little Brown.

Acest text foarte simplu este scris pentru elevii claselor primare. Comentariile dgini ofera

informatii mai detaliate despre subiect. O axd istoricd, “Istoria tiparirii’, oferd o privire generald
4

asupra evolufiei.

&
Pollard, M. 2001. Johann Gutenberg: Master of Modern PN oodbridge,

CT: Blackbirch.

Scrisa pentru clasele de gimnaziu si liceu, aceasta carte (60 ini) oferd informatii despre
Gutenberg si istoria tipdririi. Textul este nsofit de fotogra ru si gravuri. Este inclusa

si 0 axd istorica cu date importante, o sectiune ce incl de carti, site-uri web pentru
informatii suplimentare, un glosar si un cuprins. Aceastd.carte este o alegere buna pentru elevii

(DKO
N

4
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Acord bilateral
Un acord intre doua tdri.

Acordul General asupra Tarifelor si
Comertului (GATT)

Legea de bazd a comertului international;
tdrile membre ale Organizatiei Mondiale a
Comertului (OMC) au cazut de acord sa res-
pecte aceste reguli.

Acord multilateral
Un acord intre mai mult de doua tari.

Antreprenor
0 persoana care incepe propria afacere cu
speranta de a face profit.

Apreciere
A creste valoarea.

Bariera comerciala
0 reguld sau lege care limiteazd sau opr
comertul cu alte tari.

Un lucru care poate fi cumparat si
Bun finit K

Un bun rezultat in tgmaéb(azelor de
transformare a materieivprime si poate fi
v

intrebuintat in scopul pent a fost facut.
Comert

Schimbul d i sau servicii prin
cumpdrare area lor.

nuri si serviii prin cumpdrarea i
rin interiorul tdrii.

Comert international

Unschimb de bunuri si servicii prin cumpadrarea
si vanzarea lor cu oameni si companii din alte
tari.

Consumator
0 persoand care cumpard produse sau servicii.

Cota
(antitatea maximd dintr-un produs ce poate fi
importatd intr-o fard.

Cultura
Modul de viatd al u de persoane

care impartasesc tradit , credinte Si
activitdti de zi cu zi.

Depreciere
A scadea valoarea.
Y4

Digut@
0 deM ceartd, o controversd.

odulin care o fard isi administreaza resursele
@ ru a produce si distribui bunuri.

mbargo
Interzicerea schimbului comercial cu o tara
pentru un produs sau pentru toate produsele
sale.

Emigra

A pleca din patrie si a se stabili (temporar sau
pentru totdeauna) in altd fard; oamenii care
emigreaza sunt emigranti.

Etica
Un cod de conduitd care ajuta la stabilirea a
ceea ce e bine, corect, potrivit, moral.

Export
Bun sau serviciu vandut in altd tard.

Franciza
Un drept special dat unui om de afaceri pentru
avinde produsele unei companii.

Global
Cu privire la intreaga lume.



Imigra

A se muta pentru totdeauna intr-o noua
tard din alta; oamenii care imigreaza sunt
imigranti.

Import
Un bun sau serviciu cumparat din alta tard.

Input
Numadrul de muncitori, resurse si timpul utili-
zat pentru a produce un produs.

Liber schimb
Opinia cd produsele ar trebui sd circule liber
intre tdri fdrd a se plati taxe la granitd.

Manufactura
Intreprindere industriala in care predomind
munca manuala in realizarea produselor.

Moneda
Banii unei tari.
Negociere

A discuta o problemd sau afacere cu speranta
de a ajunge la un acord.

(OMQ) .

0 organizatie ce actioneazd ca o
justitie pentru medierea disputelor intre ta
membre.

Piata
Locul unde are loc come

Practici in afaceri

Un mod uzual de a ceri.

Producator
0 persoana care face sau produce un bun i/
sau serviciu.

Organizatia Mondiala a Comer;ul?'D\esurse naturale

Productivitate

Raportul dintre cantitatea realizatd dintr-un
anumit produs si volumul de muncd, materii
prime si timp consumate.

Productie
(antitatea produsa dintr-un bun.

Proprietate intelectuala

Orice rezultat al gandirii uma

unic, nou si vandabil. Exemple &o idee,
0 inventie, creatia muzicala iterard, un
model de afacere, un pro ustrial, o
formuld chimicd, un program pe calculator.

Rata de schimb

Pretul monedei&&a,é de moneda altei
tari.

u ta stima pentru o persoand,
i modul ei de viata.

de valoare ce poate fi folositor (naturale,
e, capital).

Materiile prime necesare pentru a face un pro-
dus finit.

Resursa umana
0 persoand care lucreaza pentru o companie,
afacere sau organizatie.

Restrictie
A se incadra intre anumite limite, cantitdti.

Serviciu
Munca realizatd de cineva pentru o alta
persoand.

Piata si Comertul




Standard
0 cerinta care opreste sau limiteazd vanza-
rea unui produs care nu indeplineste anumite
specificafii.

Subventie

0 actiune guvernamentala care scade costuri-
le de productie ale unei industrii, care duce la
scaderea pretului acelui bun.

Tarif
0 taxd pe bunurile importate intr-o tard.

Tehnologie
Indeplinireauneisarcini utilizand instrumente,
metode sau cunostinte de specialitate.
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Educatie economica
Educatie antreprenoriala

S Educatie financiara
Educatie ptr. orientare

practica si :
moderna &
o ia Anului
Programe Learning by Doing v Eapae h.m u
: fii START! Business
In programele JA Romania, tinerii expe- e
rimenteazi roluri sociale 5i exerseaza Banks in Action Challenge
activitati similare celor din economia Global Business Challenge

reala, dobandind un potential Q(}-e
de abilitati i atitudini flexibile o
si realiste. Adaugarea acestor n':'
module practice 13 coninutul
academic al programei scolare
obligatorii reprezintd sansa unei
apropieri benefice a scolii de viata
reald, menitd sé asiqure succesul
tinerilor in profesie siin viatd.

Piata de capital

Innovation Camp
Job Shadow Day

International Graduate Fair

tonline

. e“\e“ Romanian Business Hall of Fame®
’ \6‘ Global Entrepreneurship Week
s wwWw.ja.o
:’ WWW.ja-ye.o!
-2

WWw.jaromania.org

[
_=.'. www.antreprenoriat.org
\ www.studentcenter.ro

www.voluntarcenter.ro

Junior Achievement Romdnia
: CaleaVictoriei 155, Bldg D1, Tronson 6, 010073, Bucuresti, Romania,
# Tel:+4D 213123194, 440213123066, -+40 213151155, +40 213151178,
Fax: +40 21 315 60 43, Mobil: +-40730 330 885
E-mail: officed ia.ong; Web: www. org

N




Junior

Achievement

EDUCATIE ECO NOMICA

Oragul nostru

Moi in Europa

Descopera economia

Simulare economici §i manageriald pe eomputer — Titan
Economie aplicatd

Eco-nomia

Etica in afaceri

EDUCATIE ANTREPRENO RIALA

Comunitatea noastra

Este afacerea mea

Piaga 5i comerqul

Compania

START! Business

Afaceri in turism

S fii lider

Enterprise without borders
IT pentru afaceri
Matemnatici pentru afaceri

EDUCATIE FINANCIARA

Moi ingine

Sensul banilor

Banil §i bugetul

Finantele mele

Bancile si sistemul bancar
Piaga de capital

EDUCATIE PENTRU ORIENTARE PROFESIONALA

Familia mea
Economia i succesul
Prevenirea abandonului geolar

Succesul profesional
Junior .
Achievement
Young
Enterprise
ISEM 978-973-88494-5-7 R © M A N 1 A

www.jaromania.org






